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MHHOACHUTEJIBHASA 3AIINCKA

B ycioBUsSIX MHTEHCHUBHOIO Pa3BUTHS MEXIYHAPOIHOIO COTPYIHUYE-
CTBa, BBIXOJa OCIOPYCCKUX MpEeNnpUsATHI Ha 3apyOeKHbIE PBIHKH, YyCTa-
HOBJICHHA KOHTAaKTOB C MHOCTPAHHBIMHU KOMIIaHUAMUN 6OHI)H_IOG 3HAa4YCHUC
npuoOpeTaeT MpakTUYeCKOe BIaJIeHHE WHOCTPAHHBIM SI3BIKOM, KOTOPBIi
SIBIISIETCSl CPEACTBOM OBITOBOTO M JIETIOBOTO OOIIEHHMS, MMOTYYECHUSI HEO0O-
XOIMMO# HH(OPMAIIUH TI0 CHISIUATBHOCTH.

B cdepe MexmyHapoJHOI TOProBiIM, COBMECTHBIX HAy4YHBIX, 00pa3oBa-
TENBHBIX M KYJIBTYPHBIX TIpoeKTOB PecnyOnmka benapyck corpynHuyaer ¢
(paHKOTOBOPALIMME CTPaHAMH, YTO PEAToIaraeT HaJlMuKe CIIeIHaICTOB,
CBOOOJIHO BIAJCIOMIUX (PPAHIy3CKUM SI3BIKOM, CITIOCOOHBIX M TOTOBBIX YC-
TAHOBHUTH KOHTAKTHI C 3apyOEKHBIMH JIETTOBBIMH MapTHEPaMHU, 00OECTICUnTh
3G PEeKTUBHOE TOPTOBO-IKOHOMUYECKOE, HAYYHO-00pa30BaTeNbHOE H KYJIb-
TYypHOE COTPYJHUYECTBO.

JIOCTHKEHUIO TOCTaBICHHON LM MOXKET CIOCOOCTBOBaTh MU3ydYEHHE
yueOHON AucHuIHbL «IHOCTpaHHBIH sI3BIK ((ppaHIly3cKHii)».

Hens mocobusi — 00ecneynTh CTYACHTOB JIOCTATOYHBIM JIEKCHKO-
rpaMMaTUiYCCKUM MaTcpruaioM, H€O6XOI[I/IMLIM JJIsL HpI/IO6p€TCHI/I$I n 3a-
KpeIJIeH!s! CTyIGHTaMH HABBIKOB MPAKTHYECKOro oOIIeHHs Ha (paHIry3-
CKOM S$I3BbIKE, aKTyalu3alus JIEKCHKO-TPaMMaTHYeCKOT0 Marepuaia, pas-
BUTHC yMeHI/Iﬁ BECTU 66C€[{y n aceilaTb COO6H1€HI/I$1 10 YCTHBIM TC€MaM.

[TocoOue cOCTOUT U3 CIEAYIOMINX Pa3/ICiioB:

. Yueba B yHUBEpCUTETE.

. OcHOBHBIE TPOOIEMBI OKPYKAIOMICH Cpebl.

. DxoHomuka PecriyOnuku benapycs.

. OxoHomuKa OpaHIMH.

. [TorpeOuTenbckas koonepaius Pecriyonuku benapyce.

. [Tpodeccus.

. DKoHOMHYECKHUE, PUHAHCOBBIC, 0AHKOBCKHE, HAJIOTOBBIC CUCTEMBI.
. ©OpMBI TOPrOBIIN.

. JlenoBbie KOHTAKTHI.

10. [emoBasi KOppECIOHICHITHS.

Kaxnpiii pa3aen Bkio4yaer B ceOs TEKCTHI, JHAJIOTH, TEMATHYCCKUN
CJIOBapb, KOMIUIEKC KOMMYHUKATHBHBIX YIPAKHEHUW, KOTOPbIE IIOMOIYT
CTYJICHTaM aKTHBH3HPOBATH SI3BIKOBOM MaTepuall, a TAK)KE peueBble 3a/ia-
HUA Jid COBCPUICHCTBOBAHHA HABLIKOB MOHOJIOTHYECKON U JuaJIoruye-
CKOH peuu.
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UNITE I. MES ETUDES A L'UNIVERSITE

Ex. 1. Lisez les mots ci-dessous en faisant attention a la
prononciation:

université (f) — yHuBepcurer;

faire ses études a ... — yIUTBCA B ...;

faculté (f) — pakynbrer;

doyen (m) — nekaHn;

recteur (m) — pexTop;

former des spécialistes — FrOTOBHUTB CIIEIIMATUCTOB;

comptable (m) — OyxranTep;

expert (m) en denrée alimentaire — TOBapoOBeI MPOJIOBOIBCTBEHHBIX
TOBapOB;

expert (m) en articles manufacturés — ToBapoBe HEIPOOBOJIBCTBEH-
HBIX TOBapOB;

section (f) du jour — qTHEBHOE OT/IEICHUE;

section (f) par correspondance — 3a04HOE OT/ICIICHUE;

année (f) académique — yueOHbIN TOJ;

semestre (m) — cemMecTp;

passer des épreuves — c1aBaTh 3a4eThl;

passer des examens — cJaBaTh K3aMEHBbI;

faire son stage pratique — IpOXOJUTh MPAKTHKY;

soutenir son travail de dipléme — 3ammmars AUUIOMHYO padoTy;

faire des recherches scientifiques — 3aHUMaTbCsl HAYYHBIMU UCCIIEIOBA-
HUSMU,

foyer (m) — o01mexuTHE.

Ex. 2. Lisez le texte et traduisez-le.

NOTRE UNIVERSITE

L Université biélorusse d"économie et de commerce de la coopération
de consommation se trouve a Gomel. L Université est fondée en 1964.

Elle comprend deux facultés. Ce sont:

— faculté d’économie et de gestion;

— faculté de commerce et de finance.

A la téte de chaque faculté se trouve un doyen. Toute 1'Université est
dirigée par le recteur.



L Université biélorusse d"économie et de commerce de la coopération
de consommation forme des spécialistes hautement qualifiés tels que
¢conomistes, comptables, financiers, commergants, experts en denrée
alimentaire et en articles manufacturés.

A T'Université il y a les sections du jour et par correspondance. La
durée des études dans la section du jour est de 4 ans et dans la section par
correspondance est de 5 ans. Chaque année académique comprend deux
semestres. A la fin de chaque semestre les étudiants passent des épreuves
et des examens.

Les étudiants de 1'Université étudient beaucoup de disciplines, par
exemple, histoire du Bélarus, philosophie, mathématiques, langues
étrangeres, théorie économique, micro- et macroéconomie, statistique,
¢conomie du commerce, formation des prix, comptabilité, finances et
crédits dans la coopération de consommation, marketing, gestion du
personnel, etc. Ils font leur stage pratique aux entreprises nationales et
dans les organisations de la coopération de consommation pour savoir
adapter leurs connaissances aux besoins de la société. Vers la fin des
études ils doivent préparer le travail de diplome qu’on soutient devant la
commission compétente.

Les professeurs et les étudiants de 1'Université font des recherches
scientifiques. Il y a aussi des projets internationaux qui se réalisent avec la
participation des universités et écoles supérieures étrangeres.

Pour les étudiants étrangers et ceux qui viennent d’autres villes il y a
foyers comfortables. Tous les foyers se trouvent non loin de Université.

Ex. 3. Répondez aux questions sur le texte ci-dessus.

1. Ou faites-vous vos études? 2. Quelle est la date de la fondation de
I'Université? 3. Quelles facultés y a-t-il a 1'Université? 4. Qui dirige
1"Université? Chaque faculté? 5. Quels spécialistes forme-t-on a 1"Université?
6. Quelles disciplines étudie-t-on a 1"Université? 7. Quelles sections y a-t-
il a I'Université? 8. Quelle est la durée des études dans la section du jour
et celle par correspondance? 9. Ou les étudiants font-ils leur stage
pratique? 10. Quand faut-il préparer le travail de diplome? 11. Fait-on des
recherches scientifiques a 1'Université? 12. Y a-t-il des foyers pour les
¢tudiants qui viennent d autres villes? Ou se trouvent-ils?

Ex. 4. Donnez les équivalents francais aux groupes de mots ci-
dessous.

[NoTtpeburenbekas xkoonepanust, ekaH (haKyJIbTeTa, YIpaBisTh YHUBEpP-
CHTETOM, TOTOBUTH BBHICOKOKBAJIN(HIIMPOBAHHBIX CIIEIUATICTOB, TOBAPOBE

5



IMPOAOBOJILCTBECHHBIX TOBAPOB, TOPI" OBO-?)KOHOMUYECKHI YHHUBCPCUTET, TOBA-
POBel HEMPOAOBOJILCTBEHHBIX TOBAPOB, OYHOE M 3a04HOE OOydeHHe, yueO-
HBII TOJI, BKIIFOYATh B Ce0sl IBa CEMECTpa, CIAaBaTh 3aUeThl M IK3aMEHBI, U3y-
YaTh MHOXXECTBO JIMCIUIUINH, YKOHOMUKA TOPIOBIIH, OYXTaJTEPCKHN Y4YET,
KOMMepYecKasi IeTe/IbHOCTb, YIPABJICHHE IIEPCOHANIOM, LIEHOOOpa30BaHME,
NIPOXOJUTH IPAKTUKY, YMETh NPUMEHATH CBOM 3HAHUS HA IPAKTUKE, IU-
IIJIOMHas pa60Ta, 3alllUTUTL OUIJIOM, 3aHHMMATbCA HAYYHBIMH HCCIICOOBA-
HUAMU, MCKITYHAPOAHBIC ITPOCKTHI, MTHOIOPOJIHUC CTY ACHTHI.

Ex. 5. Complétez les phrases.

1. L"Université bi¢lorusse d économie et ... se trouve a ... .
2. L"Université comprend deux facultés: ... .

3. L'Université est fondée en ... .

4. Notre Université forme ... .

5. A l'Université il y a les sections ... .

6. Chaque année académique comprend ... .

7. A la fin de chaque semestre les étudiants ... .

8. Les étudiants de 1"Université étudient ... .

9. Les étudiants de 1'Université font leur stage pratique ... .
10. Tous les foyers se trouvent ... .

Ex. 6. Traduisez en francais.

1. Benopycckuii TOProBo-3KOHOMHYECKH YHHBEPCUTET MOTPEOUTEIb-
CKOI KooTlepaluu OCHOBaH B 1964 r.

2. YHuUBepcUTeT HaxoauTcs B I. ['omene.

3. B yHuBepcuTere rOTOBAT BBICOKOKBaJIH(DUIMPOBAHHBIX CIEIHAIIH-
CTOB 9KOHOMHYECKOT'0 MPOQHUIIA.

4. 5l pabotato PKOHOMUCTOM Ha OJHOM U3 IPEANpUATHII . MHUHCKa.

5. Haimeit koMmnaHuu cpoyHo TpedyeTcs Oyxrantep.

6. 51 Mory moroBOopuTh ¢ TOBapOBEAOM ?

7. B yHuBepcuTeTe €CTh OUHAs M 3a04Hasi ()OPMBI TOIYUCHUS 00pa30-
BaHUSI.

8. B Hamem yHuBepcutere ecTh JBa (hakynbreTa: (PaKyJbTET SKOHO-
MUKH H yIIpaBlieHUs, PaKyJIbTeT KOMMEPIUHU 1 (PHHAHCOB.

9. MsI OyzieM 3aIUIIaTh JUMIIOMBI B HIOHE.

10. 111 ”HOrOpOJHMUX CTYIEHTOB €CTh OOIICKUTHE.

11. CTyzneHTBl MPOXOIAT MPaKTHKY HAa MPEANPHITUAX MOTPEOUTENb-
CKOH KOOIlepaluu.



12. Kaxxaplit yueOHBIN TOJ IEIUTCS HA J1Ba CEMECTpa.

13. B KOHIIe Ka)KJJOr0 CEMECTpa CTYJEHThI CAIOT 3a4eThl U IK3aMEHBI.

14. B Hamem yHUBepCUTETE U3y4yaloT OOIIME U CICHHabHbBIE AUCIIHII-
JIMHBI: UHOCTPAHHBIE S3bIKH, MATEMATHKY, (PUI0CO(UI0, IKOHOMUYECKYIO
TEOPHI0, MHKPOIKOHOMHKY, MAaKpPOIKOHOMHKY, MapKETHHI, OyXraiTep-
CKHUH y4eT, MEHEI)KMEHT U .

15. 51 cnaro sK3aMeH IO CTaTHUCTUKE.

16. MuI ceifuac pabotaeM HaJ MEXIyHAPOAHBIM HAYYHBIM IIPOCKTOM.

Ex. 7. Lisez et traduisez le texte.
LA JOURNEE D'UN ETUDIANT

Dans la lettre qu’on trouvera ci-dessous un jeune polytechnicien, qui
vient d’étre promu, décrit a ses parents la vie qu’il méne a 1'Ecole
polytechnique.

Mon cher Papa, ma chére Maman, Me voici donc depuis prés dun
mois a 1'Ecole polytechnique. La vie y est plus agréable qu’en taupe. Je
suppose que vous désirerez connaitre le genre de vie que j'y méne. Je vais
vous résumer une de mes journeés.

La sonnerie du réveil est a six heures trente. A sept heures moins cing,
quand j’en ai le courage, je saute a bas du lit, j’enfile mon pyjama, je me
débarbouille a la hate et je descends prendre une tasse de café au réfectoire
ou bien je poursuis mon sommeil, interrompu par la sonnerie, jusqu’a sept
heures vingt-huit. A sept heures trente, en effet a lieu 1'appel en salle.
Cette fois-ci je me leéve pour de bon. Je m habille soigneusement. Je mets
mon uniforme, je me lave a grande eau, je me brosse les dents, je me
peigne. Reste alors la question du petit déjeuner. Il existe a 1’'Ecole un lieu
providentiel, a la fois club, restaurant et bar (sans alcool), qui propose de
saines distractions (ping-pong, billiard). On y boit un café estimable, on y
trouve un assortiment de gateaux variés.

A neuf heures trente, je vais docilement en amphithéatre m’instruire
pour la Patrie, la Science et la Gloire. Je suis attentivement les cours, je
prends les notes.

A onze heures moins le quart, je cours acheter un morceau de pain et
du chocolat (au restaurant, bien entendu) et je retourne a l’amphithéatre,
selon 1'horaire.

A midi trente, je prends un repas copieux et bon, mais trop vite avalé.

Ensuite temps libre, puis études en salle: sport a dix-neuf heures trente,
repas du soir, puis étude, enfin dodo.
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Je travaille réguliérement et je sortirai de 1'Ecole dans un rang
honorable. D ailleurs, si je trouve une place dans 1'industrie privée, mon
rang de sortie n‘aura plus aucune importance. Alors j'aurai le droit de
démissionner quand j aurai terminé mes études.

Quant a toi, ma chére maman, ne t'inquiéte pas, je n’ai besoin de rien,
ni de colis, ni de vivres, ni de chandails. Je vais une fois par semaine chez
mon oncle Josef, soit le dimanche, soit le mercredi. Je vais aussi chez le
pere ou 1'oncle de mon ami Jean de Fontenac, qui sont trés gentils pour
moi.

A bientét (Les vacances de Noél approcheront vite).

Je vous embrasse affectueusement.

Michel

P. S. Dans deux jours, mercredi, le premier Bal des Antiques aura lieu.
On appelle ainsi les anciens éléves de 1'Ecole. C’est un Bal Traditionnel,
qui a lieu chaque année. Grand événement! On sy ennuira, parait-il.

D’apres Jean Paulhac.

«Les bons élevesy.

Vocabulaire

Qui vient d’etre promu — TOJIIBKO YTO NPUHSTHIN (3a4NCICHHBIN );
une taupe (argot) — MOATOTOBUTENbHBIH Kilacc;

pour de bon — o-HacTosEMYy;

bien entendu — camo co06oit pazymeercs;

un dodo (fam) — Gaii-6aii;

soit ... soit — 1u6o0 ... Trbo.

Ex. 8. Répondez aux questions.

1. Depuis quand étudies-t-il a 1’'Ecole Polytechnique? 2. Quel genre de
vie mene-t-il? 3. A quelle heure la sonnerie du reveil est-elle? Est-ce que
Michel saute du lit tout de suite? 4. A quelle heure a lieu 1’appel en classe?
Est-ce que cette fois-ci Michel se leve-t-il pour de bon? 5. A quelle heure
commencent les cours? Est-ce que Michel est un etudiant studieux? Que
fait-il dans l'entracte? A quelle heure dejeune-t-il? 6. A quelle heure
sortez-vous? Qu’est-ce que vous prenez pour aller a 1'Universite?
Combien de temps vous prend le trajet (myts)? 7. Que faites-vous pendant
les cours? Dans |’entracte?

Ex. 9. Parlez de vos études a 1'Université.
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UNITE II. LES PROBLEMES ECOLOGIQUES
Ex. 1. Lisez le texte et traduisez-le.
PROTECTION DE L’'ENVIRONNEMENT

Pour nous nourrir, nous déplacer, nous loger ou gérer nos déchets, nous
consommons des ressources naturelles et exercons donc une pression sur
la nature. Mais les ressources de la Terre ne sont pas infinies. L humanité
consomme des ressources et émet largement plus de déchets que ce que la
planéte peut supporter. Tous les hommes ne sont pas égaux et leur
responsabilité varie selon les pays. Ainsi, si tout le monde adoptait le
mode vie d"'un Européen moyen, il faudrait disposer de 3 planétes, et de 5
pour le mode de vie d'un Américain. Dans les pays industrialisés, surtout,
la croissance économique et 1‘augmentation continuelle du nombre
d’habitants ont profondément modifié¢ 1’environnement. La dégradation du
milieu naturel est une menace permanente.

L’eau qui est un élément indispensable a la vie, est directement menacée.
Celle que nous utilisons contient de plus des produits toxiques. Pour
combattre la pollution des eaux, on essaie de limiter les rejets chimiques des
usines et 1’'emploi des insecticides. On traite les eaux usées dans des stations
d’épuration mais il faudrait économiser 1'eau en évitant le gaspillage.

L’eau se pollue également au contact de 1air: la pluie dissout les gaz
émis par la combustion du bois, du charbon, du fuel. Les «pluies acides»
menacent de mort beaucoup de lacs et de foréts. Grace a des stations de
surveillance on tente de contrdler et diminuer 1'émission de gaz polluants.

Les mers et les océans sont, eux aussi, menacés par les accidents des
pétroliers géants. Les tragiques «marées noires» créent des accidents
irréparables dans lesquels meurent des quantités énormes d oiseaux et de
poissons. Les «marées vertes», elles, résultent de la prolifération de
certaines algues vertes qui asphyxient les autres plantes et les poissons.

L atmosphére, grace a laquelle nous pouvons vivre sur la Terre, est
d'une composition particuliérement instable et fragile. La chaleur du
Soleil arrive jusqu’a la surface de la Terre qui en réfléchit une certaine
quantité. Les nuages et 1’atmosphére renvoient sur la Terre une partie de
cette chaleur: c’est «l’effet de serre» sans lequel la température moyenne
de 1"air serait de — 15°C et la Terre serait trop froide pour étre habitée.

Mais la présence de nuages de pollution au-dessus de certaines grandes
villes aggrave de facon dangereuse cet effet de serre. La chaleur, en
augmentant, pourrait provoquer la fonte des glaces polaires et la montée
des mers dont le niveau s ¢éleverait d environ 80 métres: une grande partie
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des continents disparaitrait. Pour limiter 1’effet de serre il faudrait pouvoir
réduire la quantité des fumées des usines auxquelles s’ajoutent les gaz
d’échappement des voitures et des avions.

Les gens sont aussi préoccupés par les problémes tels que les décharges
publiques et sauvages, les déchets toxiques, la disparition des foréts et la
maladie des arbres, la diminution de la couche d’ozone, 1 utilisation des
produits chimiques dans 1’agriculture, les centrales nucléaires, la qualité de
I’eau du robinet, le bruit, l'enlaidissement du paysage, le manque
d’espaces verts et | urbanisme sauvage.

Chacun doit prendre conscience que ce qu’il fait aujourd’hui va
irrémédiablement détériorer la vie de ses enfants. Les réserves ne sont pas
infinies, ni I'espace dans lequel nous rejetons nos déchets. Tout ce que
nous rejetons nous retombe dessus. Il s’agit des dangers qu’il est
extrémement urgent de contrdler et méme d’éliminer. Et si nous voulons
répondre a la question comment gérer les ressources, méditons sur cette
phrase de Ghandi: «Le monde contient bien assez pour les besoins de
chacun, mais pas assez pour la cupidité de tousy.

Ex. 2. Répondez aux questions sur le texte ci-dessus.

1. Est-ce que les ressources de la Terre sont infinies?
2. Est-ce que notre plancte est en danger a cause de la pollution de la
nature?
Qu’est-ce quon fait pour combattre la pollution des eaux?
Grace a quoi essaie-t-on de contrdler 1'émission de gaz polluants?
Par quoi sont menacés les mers et les océans?
Qu’est-ce qui produit 1"effet de serre?
Comment peut-on limiter 1"effet de serre?
Par quels problémes sont préoccupés les gens?

PN AW

Ex. 3. Traduisez en francais.

1. «KucnoTHble TOXAW» MPEICTABIAIOT CMEPTENbHYIO YIpo3y IS Jie-
COB U 03€p.

2. Mbl MOXXEM JKWTh Ha HalICH IUIAHETE TOJBKO Oyiarojaps YUCTOMY
BO3/YXY.

3. BeIxJonHbIE Ta3bl aBTOMOOMJICH YCUIIMBAIOT TAPHUKOBBIN 3P QEKT.

4. OOILECTBEHHBIC U «JIUKUE» CBAJIKH 3arPS3HSIOT OKPYKAOIIYIO CPEy.

5. TokcuuHBIE OTXOJBI MPUBOAAT K MCUYE3HOBEHHIO JIECOB WU OOJE3HU
JIEpEBbEB.

6. ABapuM TMTaHTCKUX TAaHKEPOB NMPUBOASAT K MacCOBOU THOENH NTHIL
u pbIO.
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7. crionp30BaHrE WHCEKTUIMIOB BCe OOJIbBIIE 3arps3HsET BOAY PEK M
o3ep.

8. DOKOHOMUYECKUN POCT U yBEIUUYCHUE YUCIA KUTEIEH U3MEHUIN OK-
pYXarlollylo cpely Halleil MJIaHEeThI.

Ex. 4. Dites si ¢ est vrai ou faux.

1. La pluie dissout les gaz émis par la combustion du fuel.

2. L’effet de serre est provoqué par la pollution des eaux.

3. La croissance économique et 1’augmentation continuelle du nombre
d’habitants ne menacent 1’environnement.

4. Les gens sont contents des problémes écologiques.

5. On contruit des stations d épuration pour traiter les eaux usées.

6. L’eau que nous utilisons contient de moins en moins des produits
toxiques.

7. L’atmosphére est d une composition particuliérement stable.

8. Pour limiter 1’effet de serre il faudrait pouvoir réduire la quantité des
fumées des usines.

Ex. 5. Lisez et traduisez le texte suivant. Donnez un résumé.
CONSEQUENCES DU RECHAUFFEMENT CLIMATIQUE

Le réchauffement climatique a de multiples conséquences environnementales,
sanitaires et économiques:

— réchauffement des terres émergées et des latitudes élevées;

— journées et nuits froides moins froides et (ou) moins nombreuses sur
la plupart des terres émergées;

— journées et nuits chaudes plus chaudes et (ou) plus fréquentes sur la
plupart des terres émergées;

— augmentation de l'intensité et (ou) de la durée des périodes de
sécheresse;

— périodes (vagues) de chaleur plus fréquentes et (ou) plus longues;

— baisse globale du nombre de jours de neige, mais sans que ce
phénomeéne ne disparaisse;

— fonte des glaciers, diminution voire disparition de la calotte glaciaire
dans certaines zones de 1’Arctique et 1”’Antarctique, fonte de la banquise
Arctique;

— diminution du manteau neigeux de 1’hémisphére Nord au printemps
et de la surface de neige réfléchissant le soleil (albédo);
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— fonte du permafrost, émissions de méthane et de CO2 (contenu dans
ces surfaces gelées en permanence);

— ¢élévation du niveau de la mer provoquant des inondations des zones
cotiéres, a cause de la fonte des glaciers et de 1’augmentation de la
température de l'eau (la dilatation de 1'eau chaude la rendant plus
volumineuse que 1"eau froide);

— augmentation des phénoménes météorologiques extrémes: fortes
pluies plus fréquentes et denses, tempétes, cyclones, typhons et ouragans
plus fréquents et plus intenses, avec des vents et précipitations plus violents
engendrant des inondations et des dommages humains et matériels graves;

— baisse de la ressource en eau potable et alimentaire;

— migration de certaines especes, extinction d’espéces qui ne pourront
pas s’adapter au changement climatique, prolifération d'autre especes qui
profiteront de conditions favorables; avec pour conséquence la perturbation
voire la destruction de certains écosystémes;

— acidification des océans;

— désertification des sols;

— augmentation de la pollution de 1air;

— recrudescence de maladies infectieuses;

— augmentation du nombre des grands facteurs de mortalité, comme les
maladies diarrhéiques, la malnutrition, le paludisme ou la dengue;

— augmentation des allergies, dues aux modifications de production de
pollen;

— migration de masse des peuples subissant les conséquences du
réchauffement climatique.

Le 21-éme sieécle compte 13 des 14 années les plus chaudes jamais
observées depuis les premiers relevés météorologiques en 1850. Les
perspectives d’augmentation des températures varient entre 0,3°C et 4,8°C
d’ici la fin du siécle, 1’augmentation n’étant pas répartie uniformément sur
la planéte: au Pole Nord, les températures moyennes des dix derniéres
années ont augmenté 2 fois plus vite qu’au niveau mondial.

Les Nations Unies estiment que 9 catastrophes sur 10 sont maintenant
liées au climat et au cours des 20 prochaines années elles ne feront que
croitre en nombre et intensité.

Les 325 millions de personnes les plus pauvres du monde dans 49 pays
qui seront les plus affectés par le changement climatique, selon le Forum
humanitaire mondial. Ouragans, cyclones, inondations, pluies torrentielles,
vagues de sécheresse, €lévation du niveau de la mer, baisse de la ressource
en eau potable et alimentaire ... menacent de nombreux pays et des
milliards d’hommes et de femmes.

Ex. 6. Parlez des problémes écologiques.
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UNITE III. L’ECONOMIE DE BELARUS
Ex. 1. Lisez et traduisez le texte suivant:
L’ECONOMIE DE BELARUS

Le Bélarus est situé¢ au centre de 1'Europe. Sa capitale est Minsk. Les
plus grands centres industriels sont Minsk, Gomel, Moguilev, Vitebsk,
Grodno, Borisov, Orcha, Pinsk, Novopolotsk et d"autres. Le pays est riche
en sel potassique, sel de cuisine, argile, tourbe, craie, eaux minérales. Mais
il est pauvre en pétrole et gaz naturel.

L’économie de Bélarus est bien développée. Les branches principales
de l'industrie sont constructions mécaniques, industries chimique et
pétrochimique, industriec mécanique du bois, industrie alimentaire,
industrie légere.

Les constructions mécaniques constituent le noyau de 1'industrie et de
toute 1’économie biélorusse. Ses branches les plus développées sont
constructions d’automobiles, constructions de machines agricoles,
constructions de machines-outils, constructions d’appareils, radio-
¢lectronique et électrotechnique. Elles produisent poids lourds, camions-
bennes, autobus, trolleybus, tracteurs, machines agricoles, différents types
de machines-outils, roulements, appareillage électrique, etc.

L’industrie chimique fournit engrais, produits pétroliers, fibres chimiques,
articles en caoutchouc et en matiére plastique, vernis et teintures,
médicaments etc.

Les entreprises de 1'industrie mécanique du bois fabriquent panneaux
de fibres et de copeaux de bois, meubles, carton, papier, contre-plaqué et
d’autres.

L agriculture biélorusse est aussi bien développée. Dans notre pays on
cultive froment, seigle, orge, avoine, millet et mais. On cultive aussi
betteraves a sucre (pour la production de sucre), pommes de terre et autres
légumes, fruits, lin, colza.

L’¢élevage est bien developpé un peu partout. Le Bélarus se spécialise
en production de la viande (beeuf, porc, volaille) et du lait. Prés de la
moitié¢ des produits laitiers sont exportés.

Le but stratégique de 1"agriculture biélorusse est la sécurité alimentaire
du pays en 9 groupes principaux dont 85% soient produits a 1'intérieur du
pays, y compris céréales, pommes de terre, légumes, fruits, sucre
(betteraves a sucre), lait, viande et volaille, lin, huile.

13



Le Bélarus exporte poids lourds, camions-bennes, autobus, trolleybus,
tracteurs, machines agricoles, machines-outils, engrais minéraux, produits
pétroliers, fibres chimiques, denrée alimentaire, vétements etc.

Le pays importe pétrole, gaz naturel, métaux ferreux et non-ferreux.

Vocabulaire

Centre (m) industriel — mMpoOMBINUTEHHBIN EHTP;

sel (m) potassique — KajuitHast COJIb;

argile (f) — rauHa;

tourbe (f) — Top;

craie (f) — mer;

pétrole (m) — HedTh;

branche (f) de 1'industrie — oTpaciib TPOMBIIIUIEHHOCTH;

constructions (f, pl) mécaniques — MaIIMHOCTPOCHHE;

industrie (f) pétrochimique — HedTexumMIUecKasi IPOMBIIIEHHOCTH;

industrie (f) de bois — nepeBooOpabaThIBarOIIas MPOMBIILICHHOCTD,

industrie (f) alimentaire — numeBas NPOMBIIIIIEHHOCTD;

constructions (f, pl) de machines-outils — craHkocTpoeHHE;

constructions (f, pl) d"appareils — mpubopocTpoenue;

poids (m, pl) lourds — rpy3oBuK;

camion-benne (m) — camocBau;

machine-outil (m) — cTaHOK;

roulement (m) — NOALIMITHUK;

engrais (m) — ynoOpeHue;

fibres (f, pl) chimiques — xumMHUeCcKre BOIOKHA;

articles (m, pl) en caoutchouc — uznenus u3 pe3uHsL;

panneaux (m, pl) de fibre — gpeBeCHO-BOTOKHUCTHIC ITUTHI;

copeaux (m, pl) de bois — 1peBeCHO-CTPYKEUHBIC TUIUTHI,

contre-plaqué (m) — danepa;

sécurité (f) alimentaire du pays — mpoOBOJILCTBEHHAsE 0€30IACHOCTb
CTpaHBI;

céréales (f, pl) — 3epHOBBIE;

volaille (f) — nomamHss nTHLA;

huile (f) — pacturensHo€ Macio;

métaux (m, pl) ferreux et non-ferreux — uepHbIE U BETHBIE METAILIBI.

Ex. 2. Répondez aux questions sur le texte ci-dessus.

1. Ou le Bélarus est-il situé? 2. Quelle ville est la capitale du Bélarus?
3. Quelles sont les plus grandes villes biélorusses? 4. Est-ce que le pays est
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riche en ressources naturelles? En quoi est-il riche? 5. Quelles sont les
branches les plus développées de 1'industrie biélorusse? 6. Qu’est-ce qui
constitue le noyau de 1'industrie biélorusse? Quelles sont ses branches les
plus développées? 7. Qu’'est-ce que les constructions mécaniques
fournissent? 8. Qu’est-ce que l'industrie chimique fournit? 9. Qu’est-ce
que l'industrie mécanique du bois produit? 10. Est-ce que l'agriculture
bi¢lorusse est bien développée? Que cultive-t-on dans notre pays? 11. En
quoi 1"¢élevage biélorusse est-il spécialisé? 12. Quel est le but stratégique
de l'agriculture biélorusse? 13. Qu’est-ce que 9 groupes agricoles
principaux comprennent? 14. Qu’est-ce que le Bélarus exporte?
15. Qu’est-ce que le Bélarus importe?

Ex. 3. Donnez les équivalents francais aux groupes de mots ci-
dessous.

Haxonutcs B nentpe EBpoIbl, KpyIHENUIINE IPOMBIIIJIEHHBIE LIEHTPBI
CTpaHbl, KaJuiiHas cojb, KaMEHHas COojlb, MMHEpajbHas BoJa, pa3BHUTas
9KOHOMHKA, SAPO SKOHOMHUKH, BEAYIIME OTPACIH MPOMBIIUIEHHOCTH, Ma-
HIMHOCTPOCHUE, aBTOMOOMJIECTPOCHUE, CTaHKOCTPOCHHE, XHMHUYecKas
MPOMBIIIICHHOCTh, HEYTEXUMHS, JepeBooOpadaThIBarOmIasi MPOMBIIIIICH-
HOCTb, IMHUIIEBAs] MPOMBIIIIEHHOCTh, JIETKas MPOMBIIIIEHHOCTb, ITOCTaB-
JSTh yAO0OpEHHsI, XHMUYECKOe BOJIOKHO, JIAKOKPACOYHBIE MaTepHalbl, Jie-
KapCTBEHHBIE CpEJCTBA, JIPEBECHO-BOJIOKHUCTBIE IUIUTHI, JIPEBECHO-
CTpY)KEUHBIE TUTUTHI, (aHepa, poXb, MIICHUIIA, OBEC, SUMEHb, KYKypy3a,
caxapHas CBEKJIa, pallC, CIICLUaIN3UPOBATLCS HA MICO-MOJIOYHOM IIPOU3-
BOJICTBE, MOJIOUHBIE MPOJYKTHl, CBUHWHA, TOBAIMHA, JIOMAIIHsIS NTHIA,
IPOJOBOIBLCTBEHHAs 0€30M1aCHOCTh CTPaHbl, KapTodenb, JI€H, PaCTHUTEb-
HO€ MacJI0, YEPHBIEC U LBETHBIE METAILIbI.

Ex. 4. Complétez les phrases.

1. Les plus grands centres industriels de Bélarus sont ...

2. Le Bélarus est riche en ... mais il est pauvre en ...

3. Les branches principales de 1'industrie biélorusse sont ...

4. Les branches les plus développées des constructions mécaniques sont ...
5. Les constructions mécaniques produisent ...

6. L’industrie chimique fournit ...

7. L’industrie mécanique du bois fabrique ...

8. Dans notre pays on cultive ...

9. L’¢levage biélorusse se spécialise dans ...

10. Le but stratégique de 1"agriculture biélorusse est ...
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11.Le Bélarus exporte ...
12. Le Bélarus importe ...

Ex. 5. Lisez et traduisez le texte suivant:
LES TRANSPORTS

La comparaison des routes et des voies ferrés laisse tuojours
I'impression d 'une immense toile d araignée.

Aujourd'hui le Bélarus posséde plus de 10 000 km d’autoroutes de haute
qualité. La longueur absolue des routes, locales y comprises, est 36 000 km,
environ. Le réseau des routes locales est trés dense et relie entre elles
pratiquement toutes les localités du pays. Les autoroutes les plus
importantes sont: Brest — Minsk — Moscou (jusqu'a la frontiére avec la
Fédération de Russie); Vitebsk — Orcha — Moguilev — Gomel; Kritchev —
Sloutsk — Ivatsevitchi; Minsk — Bobrouisk — Gomel — Mozyr.

Le réseau de chemins de fer est formé de 5 500 km des lignes
magistrales et de 3 800 km des voies d’accés. La traction est diesel et
¢lectrique. Les trains électriques de banlieue parcourent a tous les sens de
Minsk — a Molodetchno, Osipovitchi, Baranovitchi, Orcha. Les chemins de
fer s"attribuent 60% du trafic et 40% des passagers. Toutefois, pour ce qui
est le fret et les passagers, le transport par route détient la premicre place.

En ce qui concerne la flotte fluviale, elle n’existe presque pas.
Autrefois, elle jouait un grand réle dans 1'économie nationale. Dans les
années 80 du XX-e siccle, elle transportait plus de 10 millions de tonnes
de marchandises chaque année. C’était principalement le minerai de fer, la
houille, le bois, les pierres cassées. 1l y avait aussi la flotte de passagers.
Mais la crise économique des annés 90 du si¢cle dernier a paralysé
I'activité de la flotte fluviale biélorusse. Les principales artéres bi¢lorusses
sont le Dniepr, le Soj, la Bérézina, et plus particuliérement, le Pripiats
avec le canal Dniepr-Boug.

Les transports aériens sont présentés par la compagnie nationale
«Bélavia» qui assure les liaisons entre notre pays et de plusieurs pays
étrangers. «Bélavia» s’occupe aussi des liasons intérieures qui ne sont pas
si nombreuses qu’elles étaient auparavant mais qui commencent a étre
renouvelées. Peu a peu le trafic international de passagers augmente lui
aussi. L"aéroport principal de notre pays est «Minsk-2.

Le Bélarus totalise 4 000 km des gazoducs et des oléoducs. Ils
s attribuent un tiers du trafic total du pays.
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Quant au transport urbain il continue a se développer. Le tramway
fonctionne a Minsk, Vitebsk, Mozyr; le trolleybus, a Minsk, Vitebsk,
Moguilev, Gomel, Brest, Grodno, Bobrouisk. Le trafic des passagers est
assuré aussi avec 1’autobus et le taxi. C’est en 1984 que le métro a été mis
en service a Minsk.

Ex. 6. Répondez aux questions.

1. Quelle est la longueur absolue des routes bi¢lorusses? 2. Quelle est
la longueur des autoroutes de haute qualité? 3. Quelles routes sont les plus
importantes au Bélarus? 4. Quelle est la longueur du réseau de chemins de
fer? 5. Quelle traction utilise-t-on au Bélarus? 6. Y a-t-il des trains
¢lectriques au Bélarus? 7. Est-ce que les trains électriques parcourent tout
le territoire de notre pays? 8. Les chemins de fer, quelle part du trafic et
des passagers s’attribuent-ils? 9. Qu’est-ce qui détient la premicre place
pour le fret et les passagers? 10. Quelles sont les principales artéres
fluviales au Bélarus? 11. Est-ce que la flotte fluviale existe encore au
Bélarus? 12. Qu’est-ce qui présente les transports aériens de Bélarus?
13. Quel aéroport est le principal port aérien de notre pays? 14. Quelle est
la longueur des gazoducs et des oléoducs au Bélarus?

Ex. 7. Traduisez les mots et les expressions suivants en russe.

Le réseau des routes, les voies ferrées, une localité, la frontiére, une
ligne magistrale, les voies d’accés, la traction diesel, un train de banlieue, le
trafic, le fret, la flotte, des marchandises, le minerai de fer, la houille, les
pierres cassées, assurer les liaisons, les pays étrangers, les liaisons
intérieures, les liaisons extérieures, augmenter, un traffic total, un gazoduc,
un oléoduc, le transport urbain.

Ex. 8. Dites a travers quelles villes coulent.

Le Dniepr, le Soj, la Bérézina, le Pripiats, la Dvina Occidentale, le
Boug, le Niémane.

Ex. 9. Dites si ¢’est vrai ou faux.

1. La longueur absolue des routes au Bélarus est 60 000 km.

2. Le réseau des routes locales est insuffisant et ne relie pas entre elles
toutes les localités du pays.

3. Les lignes magistrales de chemins de fer comprennent 5 500 km.
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4. Les trains €lectriques de banlieue parcourent a tous les sens de Minsk.

5. Les chemins de fer s attribuent 70% des passagers.

6. Le transport par route détient la premiére place pour le fret et les
passagers.

7. L’année dernicre la flotte fluviale a transporté plus de 20 millions de
tonnes de marchandises.

8. Les principales artéres sont le Dniepr, le Soj, la Bérézina, le Pripiats.

9. L"aéroport principal de notre pays est «Minsk-1».

10. Les liaisons aériennes extérieures sont assurées par «Deltay.

11. Le tier du trafic total du pays est attribué par 4 000 km des
gazoducs et des oléoducs.

Ex. 10. Parlez de 1'économie de Belarus.

UNITE IV. L’ECONOMIE DE LA FRANCE
Ex. 1. Lisez et traduisez le texte suivant:
L’ECONOMIE DE LA FRANCE

La France est situ¢ a 1'ouest de 1'Europe. Sa capitale est Paris. Ses plus
grandes villes sont Marseille, Lille, Bordeaux, Toulouse, Lyon, Nantes,
Rouen, Clermont-Ferrand et dautres.

La France est riche en bauxite, minerai de fer, charbon, uranium,
sources d’énergie, eaux minérales.

Les industries les plus développées du pays sont énergie, industries
chimique et pétrochimique, métallurgie, constructions mécaniques,
industries textile et celle de vétement, industrie alimentaire.

En France il y a deux grands centres métallurgiques qui produisent de
'acier et de la fonte: la Lorraine et la région du Nord. Les régions les plus
importantes de la production d’aluminium sont les Pyrénées centrales, la
région de Lacq et les Alpes du Nord.

L’industrie chimique fournit des engrais, du sel et de la soude, du
soufre, du chlore, des acides, des colorants, des teintures, des produits
pharmaceutiques et photographiques, des huiles et des savonneries, des
matiéres plastiques, des résines et des textiles synthétiques. La France est
célebre par ses pneus. L’industrie du caoutchouc est dominée par la
société Michelin.

Les constructions mécaniques forment une des principales activités de
I'industrie frangaise. Les branches particuliérement développées sont les
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industries automobile et aéronautique, 1"électrotechnique, les constructions
navales.

L’industrie textile est une des industries les plus anciennes de la
France. Les industries du vétement existent un peu partout, mais surtout
dans les anciens centres textiles et les grandes villes.

L’énergie est bien développée en France: les centrales nucléaires
assurent 85% d’électricité, 1'énergie hydraulique vient en seconde place. Il
a aussi les énergies nouvelles qui se développent: géothermie, énergie
photovoltaique (solaire) et énergie des marées.

En ce qui concerne l'agriculture, le blé est la premicre culture
céréaliére du pays. Les autres sont mais, seigle, avoine, riz. On cultive
aussi des betteraves a sucre et des pommes de terre ainsi que d’autres
légumes. Les conditions climatiques relativement douces de la France ont
favorisé aussi les cultures des fruits et des fleurs.

La vigne est la culture la plus répandue et la plus ancienne du pays. Les
grandes régions vignobles sont le Midi méditerranéen, la vallée de Rhone,
le Bassin aquitain, la vallée de la Loire, la Champagne et 1"Alsace.

L’¢levage francais se spécialise avant tout dans la production de la
viande bovine et des produits laitiers (lait, beurre, fromage). L."élevage des
ovins et des porcs est aussi développé.

La France importe pétrole, gaz naturel, métaux non-ferreux, coton,
laine, caoutchouc.

Elle exporte aluminium, automobiles, engrais, produits pétroliers,
produits pharmaceutiques, avions, équipements, armements, produits de
luxe, vins, etc.

Vocabulaire

Bauxite (f) — 6okcur;

minerai (m) de fer — kene3nas pyna;

charbon (m) — yrouns;

uranium (m) — ypas;

sources (f, pl) d’énergie — UICTOUHUKH SHEPTHUH;

eau (f) minérale — MmuHepanpHas BOAA;

énergie (f) — sHepreruka,

métallurgie (f) — meraymunyprus;

industrie (f) de textile — TekCTHIBHASI TPOMBILUICHHOCT;
industrie (f) de vétement — mBeiHas TPOMBIIIIIEHHOCTb;
centre (m) métallurgique — EeHTp METAILTYPriYeCcKOl MPOMBIILICHHOCTH;
acier (m) — cTasb;

fonte (f) — uyrys;
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soude ( f) — cona;

soufre (m) — cepa;

chlore (m) — xyop;

acide (m) — kucnora;

colorants (m, pl) — kpacurenu;

teintures (f, pl) — kpackwy;

huile (f) — macno (pacTuTebHOE, MUHEPAIBHOE);
résines (f, pl) synthétiques — cuHTeTHUYECKast CMOJIA, TUIACTHK;
textiles (m, pl) synthétiques — CHHTETUYECKOE TIOJIOTHO;
pneu (m) — muHA;

centrale (f) nucléaire — aToMHas 37EKTPOCTAHITHS;
énergie (f) hydraulique — ruaposneprus;

géothermie (f) — reoTepMusi, SHEPTUS TITYOUHHBIX TEMITEPaTYD;
énergie (f) photovoltaique — conHeuHas 3HEprus;
énergie (f) des marées — HEprusi MPUIMBOB U OTJIUBOB;
culture (f) céréaliére — 3epHOBas KyJIbTYypa;

vigne (f) — BUHOTpa HUK;

bovins (m, pl) — KpynHBIil poratblii CKOT;

ovins (m, pl) — MeIKuUl poraTelii CKOT;

coton (m) — XJIOTIOK;

laine (f) — mepcTs.

Ex. 2. Répondez aux questions.

1. Ou la France est-elle située? 2. Qu’est-ce qui est sa capitale?
3. Quelles sont ses plus grandes villes? 4. En quoi la France est-elle riche?
5. Quelles sont les industries les plus développées de la France? 6. Ou
produit-on de 1'acier et de la fonte en France? 7. Quelles sont les régions les
plus importantes de la production d"aluminium? 8. Qu’est-ce que 1'industrie
chimique fournit? 9. Quelles branches des constructions mécaniques
frangaises sont les plus développées? 10. Dans quelles régions 1'industrie de
vétement est-elle bien développée? 11. Qu’est-ce qui assure 85% d’électricité
en France? 12. Quelles énergies nouvelles se développent en France? 13. Est-
ce que l'agriculture francaise est développée? Qu’est-ce qu'on cultive en
France? 14. Quelles sont les grandes régions vignobles de la France? 15. En
quoi 1'¢levage francais se spécialise-t-il? 16. Qu'est-ce que la France
exporte? 17. Qu’est-ce que la France importe?

Ex. 3. Complétez les phrases.

1. La France est située a ...
2. Sa capitale est ...
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3. Les plus grandes villes frangaises sont ...

4. La France est riche en ...

5. Les industries les plus développées de la France sont ...

6. Les grands centres métallurgiques de la France qui produisent de
l"acier et de la fonte sont ...

7. Les régions les plus importantes de la production d"aluminium sont ...

8. L’industrie chimique frangaise fournit ...

9. L’industrie du caoutchouc est dominée par ...

10. Les branches particulierement développées des constructions
mécaniques frangaises sont ...

11. Les industries de vétement existent surtout dans ...

12. ... assurent 85% de 1"¢lectricité en France.

13. L ¢énergie ... vient en seconde place.

14. La France développe activement des énergies nouvelles: ...

15. La premicére culture céréaliére du pays est ...

16. On cultive ... en France.

17. Les conditions climatiques relativement douces favorisent ...

18. Les grandes régions vignobles de la France sont ...

19. L'¢levage francaise se spécialisent dans la production de ...

20. La France importe ...

21. La France exporte ...

Ex. 4. Traduisez en francais.

1. ®panumsa HaxoaUTCs Ha 3amnaje EBponsl.

2. Bo ®pannuu ecth 3a1eXu OOKCUTOB, JKENE3HOH pYIbl, YIS, ypaHa.

3. ®panuus 6oraTa UCTOUHUKAMH PHEPTHH U MUHEPATbHBIMU BOJAMHU.

4. Hambonee pa3BUTHIMU OTPACIISIMH MIPOMBILIJIEHHOCTH CTPaHBI SIBJIS-
I0TCSI DHEPreTvKa, MAallMHOCTPOEHHE, XUMHUYECKas W HepTeXHuMUYecKas
POMBIIUIEHHOCTb, METAJUIYPru4ecKasl IPOMBIIIIEHHOCTb, TEKCTUIIBHAS U
LIBEIHAs IPOMBIIUIEHHOCTD, ITHUINEBAst IPOMBILIUIEHHOCTD.

5. IIpou3BOACTBO YyryHa U CTAJIM OCYILECTBIISIETCS HA CEBEPE CTPaHbI
u B JlorapuHrum.

6. [Ipon3BOACTBO aTIOMUHUS CKOHIIEHTPUPOBAHO B paiioHax, rie mpo-
W3BOJUTCS JEIIEBAS SHEPTUSL.

7. XvMH4ecKasi NMPOMBILUIEHHOCTh CTPaHbl IPOU3BOAUT XUMUYECKHUE
peareHThl, KHCIOTHI, (JOTOTOBApPhI, MEANKAMEHTHI, IIACTMACCy, CHHTETH-
YECKOE MOJIOTHO U JIp.

8. Komnanust «MunuieH» — KpymHEWIIMM NpOU3BOAMTENL IIWH BO
OpaHiyu.
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9. MammHOCTpOeHHE — BeAyllasi oTpacib (ppaHIly3CKOH MpPOMBINUIEH-
HOCTH.

10. TekcTunbHast TPOMBIIIUIEHHOCTh U IIBEWHAas MPOMBIIUIEHHOCTh SIB-
JIIIOTCS OAHUMU U3 cTapermux Bo Opanuuu.

Ex. 5. Lisez et traduisez le texte suivant:

L’ECONOMIE DES DEPARTEMENTS ET TERRITOIRES
D’OUTRE-MER

La Martinique.

Sa ville principale est Fort-de-France qui est un grand port commercial.
La Martinique exporte le sucre, le rhum, les bananes, les ananas (frais, en
concerves et en jus), le cacao, le café et la vanille. Elle importe la farine, le
lait, la viande, le poisson. Le tourisme apporte a la Martinique des revenus
supplémentaires.

La Guadeloupe.

Son chef-lieu est Basse-Terre qui est un grand port bananier. Le plus
grand centre commercial et le principal port est Pointe-a-Pitre. La
Guadeloupe exporte le sucre, la mélasse, le rhum, le café, le cacao, la
vanille. Elle importe les cultures de subsistances (mais, ignames, manioc,
patates).

La Réunion.

Son chef-lieu est Saint-Denis. La Réunion exporte le sucre, le rhum,
I'alcool, la mélasse, la vanille, le café, les plantes a parfum (géranium).
Elle importe les cultures de subsistances (pommes de terre, mais, haricots).

La Guyane.

La Guyane est le plus grand des départements frangais d outre-mer
mais elle est le DOM le moins peuplé. Son chef-lieu est Cayenne. La
Guyane est avant tout un pays forestier mais l’exploitation de bois est
rendue difficile par la punérie de mains-d ceuvre. L exportation principale
est toujours le bois. La Guyane est connue surtout par le Centre national
d’études spatiales (CNES) qui se trouve a Kourou.

Saint-Pierre-et-Miquelon.

Les 1iles Saint-Pierre-et-Miquelon forment un archipel situé a 25 km de
Terre-Neuve. Saint-Pierre est son centre administratif et commercial.
L’économie est fondée sur la péche a la morue industrialisée (poisson
congelé, fabrication de farine de poisson).

La Nouvelle Calédonie.

Sa capitale est Nouméa qui est un centre administratif, commercial et
industriel. C’est également le principal port du TOM. L’économie
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néocalédonienne est fondée sur 1'exploitation des gisements de nickel (3-¢
producteur mondial). L agriculture et 1"élevage tiennent une place assez
importate. Outre les cultures de subsistances (ignames, patates, taros,
manioc, mais) 1’agriculture comporte des cultures de plantation: cocotiers
et café (exportation de café et coprah). L élevage des ovins et des chévres
est spécialisé dans la production des peaux qui sont exportées.

Vocabulaire

Département (m) d outre-mer — 3apyOeKHBII JeapTaMeHT;

territoire (m) d outre-mer — 3apyOexxHas TEPPUTOPHUS;

rhum (m) — powm;

ananas (m) — aHaHac;

mélasse (f) — menacca, nmatoka;

igname (f) — UHBSIM, SIMC;

manioc (m) — MaHHOKa;

potate (f) — Oarar;

haricot (m) — daconsb;

revenu (m) supplémentaire — JOMOTHUTENBHBIN JTOXOJI;

forestier — JIECHOI, TECUCTEII;

morue (f) — Tpecka;

congelé — 3aMOpPOKEHHBIH, MOPOKEHBI;

farine (f) de poisson — peiOHast MyKa;

cultures (f, pl) de subsistances — IpoIOBOJILCTBEHHBIE KYJIbTYPHI;

cultures (f, pl) de plantation — BeIpalMBaHUE CETHCKOXO3AHCTBEHHOMN
MNPOAYKIWH HA IUIAHTAlHUAX;

cocotier (m) — KOKOCOBas MAJIbMa;

coprah (m) — Kompa, sIIPO KOKOCOBOT'O Opexa.

Ex. 6. Répondez aux questions.

1. Quels départements et territoires d’outre-mer connaissez-vous?
2. Quelle ville est la ville principale de la Martinique? 3. Qu’est-ce que la
Martinique exporte? 4. Qu’est-ce qu’elle importe? 5. Quelle ville et le
cheflieu de la Guadeloupe? 6. Quels sont les imports et les exports de la
Guadeloupe? 7. Quelle ville est le chef-lieu de 1'ile de la Réunion? 8. Qu’
est-ce que la Réunion exporte et importe? 9. La Guyane, par quoi est-elle
connue? 10. Ou se trouvent les iles Saint-Pierre-et-Miquelon? 11. Qu’est-
ce qui est la base de 1"économie de Saint-Pierre-et-Miquelon? 12. Quelle
ville est la capitale de la Nouvelle Calédonie? 13. Qu’est-ce qui est la base
de 1"économie néocalédonienne? 14. L."élevage néocalédonienne, en quoi
est-il spécialisé?
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Ex. 7. Traduisez en russe.

La ville principale, les ananas en conserves, des revenus
supplémentaires, un chef-lieu, un port bananier, le cacao, la mélasse, les
cultures de subsistances, les haricots, un département d’outre-mer, un
territoire d’outre-mer, un pays forestier, 1’exploitation de bois, la punérie
de mains-d’ceuvre, la péche a la morue, le poisson congelé, la farine de
poisson, 1’économie néocalédonienne, 1’exploitation des gisements de
nickel, les cultures de plantation.

Ex. 8. Faites entres les mots et les expressions dans les phrases.

La punérie de mains-d’ceuvre, un pays forestier, la morue fraiche, un
port bananier, les ananas congelés, un chef-lieu, la farine de poisson, les
gisements de nickel, le CNES, le cacao, la ville principale, les cultures de
subsistance, les cultures de plantation.

Ex. 9. Dites si ¢’est vrai ou faux.

1. La Guyane est le troisiéme producteur mondial de nickel.

2. La Guadeloupe exporte les peaux.

3. La Martinique est le DOM le moins peuplé.

4. Le Centre national d’études spatiales se trouve a Kourou (Guyane).

5. L’économie des iles Saint-Pierre-et-Miquelon est fondée sur la
production des cultures de plantation.

6. La Réunion exporte sucre, rhum, alcool, mélasse, vanille, café,
plantes a parfum.

7. La Martinique importe le poisson.

8. La Guyane est le plus grand des départements frangais d outre-mer.

Ex. 10. Traduisez en francais.

1. TpamumonHslii 3xcniopt I'Bagenynsl, MapTuHuku U octpoBa Pe-
IOHBOH — TPONIUYecKue (PPYKThI, BAaHUIb U Kode.
. B Hogoit Kanegonuu ecte MECTOPOXKIEHUST HUKETIS.
. Kode u xokocChI BEIpalIMBaoOT Ha TUIAHTAIUSIX.
. @paniry3ckas ['BuaHa SKCIOPTUPYET JIEC.
. Jlecopa3paboTku 3aTpy/iHEHBI H3-32 HEXBATKH paboveil CHJIbI.
. Typu3m NpUHOCHUT JONONHUTENBHYIO TPUOBLTE MapTHHHKE.
. [IpomebIieHHOE pHIOOTOBCTBO Benercs: B CeBepHOi ATIIaHTHKE.
. OcHOBHasl MPOMBICIIOBasi PbIOa 3TOr0 pEernoHa — TPECKa.

OB W
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Ex. 11. Parlez de 1'économie de la France.

UNITE V. LA COOPERA]:ION DE CONSOMMATION DU
BELARUS

Ex. 1. Lisez et traduisez le texte suivant:
LA COOPERATION DE CONSOMMATION DU BELARUS

La coopération de consommation du Bélarus existe déja plus de 100
ans. C’est une organisation publique non-gouvernementale qui englobe
pres de 1,3 mille associés. Du point de vue administratif le systéme de la
coopération de consommation est composée de 118 sociétés rurales de
consommation et d 'une société régionale. Toutes ces sociétés sont unies en
six unions qui correspondent a chaque region du Bélarus: celles de Brest, de
Grodno, de Vitebsk, de Moguilev, de Gomel et de Minsk. Les sociétés de
consommation et les unions régionales forment 1'Union républicaine
biélorusse des sociétés de consommation — BELCOOPSOYUZ.

Le systétme de la coopération de consommation est un agent
¢économique universel qui comprend 14 branches de production:
commerce, restauration publique, stockage des produits alimentaires et des
matiéres premiéres, industrie, travaux de construction, transport
automobile, élevage en cage des bétes a fourrure, assurance, formation
professionnelle, recherches scientifiques, etc.

Le commerce est la branche pilote de la coopération de consommation.
Il existe en détail et en gros. Dans la plupart des magasins on organise la
vente des marchandises selon les commandes préalables de la population.
Il y a aussi 400 magasins ambulants pour les plus petits villages et des
localités peu peuplés.

La coopération de consommation comprend plus de 3 700 objets de la
restauration publique. Elle organise aussi 1'alimentation des éléves aux
¢écoles, colléges techniques et lycées professionnels aussi bien que les
repas collectifs des agriculteurs.

Les entreprises de la coopération de consommation produisent plus de
1 200 variétés de denrées alimentaires, y compris pain et produits
panifiés, confiseries, charcuteries, conserves de fruits, de 1égumes et de
viande, boissons non alcoolisées.

L’activité de stockage de la coopération de consommation a comme le
but la formation des ressources du marché alimentaire de la république en
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utilisant des matiéres premicres locales: fruits et 1égumes cultivés; fruits,
baies et champignons sylvestres.

L’¢levage en cage des bétes a fourrures est une branche fort rentable.
On éleéve de divers types de visons, de renards bleus et argentés, de renards
noirs argentés, de lynx.

La coopération de consommation du Bélarus dispose de plusieurs
¢tablissements éducatifs, y compris une université, six colléges techniques
professionnels et un lycée professionnel.

La coopération de consommation fait du commerce avec 19 pays du
monde. Les exportations sont sa propre production et de différents
produits de stockages: pelleterie, cuirs, produits en conserves, pommes de
terre, produits du traitement des produits recyclables et d autres.

Vocabulaire

Organisation (f) publique non-gouvernementale — HerocyaapcTBeHHas
00IIIECTBEHHO-MACCOBasi OpraHU3alIus;

associé (m) — manmuKk;

société (f) rurale de consommation — palioOHHOE MOTPEOUTEIBCKOE 00-
IIECTBO;

agent (m) économique — CYOBEKT 3KOHOMHKH, XO3SMCTBEHHAS
cucTema;

restauration (f) publique — o0IIeCTBEHHOE TUTAHUE;

stockage (m) — 3aroToBUTENbHAS JIEITEILHOCTh, 3aTOTOBKH;

matiéres (f, pl) premieres — cbIpbe;

¢levage (m) en cage des bétes a fourrures — 3BepoBOJICTBO;

assurance (f) — crpaxoBanue;

branche (f) pilote — Benyimas, riiaBHasi 0OTpacib;

commerce (m) en détail — po3HUYHAS TOPTOBJIS;

commerce en gros — ONToBasi TOPTOBJIS;

vente (f) selon les commandes préalables — mponaxa mo mpeaBapu-
TEJIBHBIM 3aKa3aM;

magasin (m) ambulant — aBTos1aBKa;

produits (m, pl) panifiés — x1e000yI0UHbIC U3ICITHS;

confiserie (f) — KOHAUTEPCKUE U3IIETUS;

charcuterie (f) — konbacHbIe U3 NS,

baie (f) et champignons (m, pl) sylvestres — aukopacTyiiue rpudbl u
SITOJTBI;

pelletrie (f) — mymHuHa;

produits (m, pl) du traitement des produits recyclables — nmpogykius
nepepaboTKH BTOPUYHOTO CHIPBSI.
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Ex. 2. Répondez aux questions.

1. Combien de temps la coopération de consommation de Bélarus existe-
t-elle? 2. De quel type est cette organisation? 3. Combien d’associés la
coopération de consommation de Bélarus englobe-t-elle? 4. De combien de
sociétés est-elle composée? 5. Les sociétés rurales de consommation en quoi
sont-elles unies? 6. Qu'est-ce que c’est que BELCOOPSOYUZ?
7. Combien de branches de production le systéme de la coopération de
consommation comprend-elle? 8. Qu’est-ce qui est la branche pilote de la
coopération de consommation de Bélarus? Qu’est-ce que’elle fait?
9. Qu’est-ce que la restauration publique fait? 10. Qu’est-ce qui est le but de
I'activité de stockage de la coopération de consommation? 11. Quelles
matiéres premieres locales sont utilisées pour la formation du marché
alimentaire? 12. Quels types de bétes a fourrures éléve-t-on au Bélarus?
13. Quels établissement éducatifs y a-t-il dans le systéme de la coopération
de consommation? 14. Qu’est-ce que la coopération de consommation
exporte?

Ex. 3. Donnez les équivalents francais aux groupes de mots ci-
dessous.

[ToTpebuTenbckas KOONEpalus, HErocyJapCTBEHHas OOLIECTBEHHO-
MaccoBasi OpraHu3alus, OOBCIAUHATH MAWIMKOB, C aJIMUHUCTPATHBHOM
TOYKH 3peHUs], palOHHOE MOTPEOUTENBLCKOE 00IIEecTBO (Ppaitio), 00IacTHOM
MOTPEOUTENBCKUI COr03 (00IIMOTPEOCO03), X03UCTBCHHAS CUCTEMa YHU-
BEpPCAJIbHOTO THUIIA, MPOM3BOJICTBEHHAS OTPACb, OOIIECTBEHHOE MUTAHUE,
3aroToBUTeCiibHasA AOCATCIBbHOCTb, IPOJOBOJBLCTBEHHLIC TOBAPLBI, CBhIPHEC,
CTpoHTEIIbHBIE PabOTHI, 3BEPOBOJCTBO, MpodeccuoHalibHasi MOJAr0TOBKa,
Hay4HbIC UCCJICNOBAHU, BEAYIIAd OTpaCiib, OIITOBAad TOPTrOBJId, pO3HUYHAA
TOPrOBJIS, MPOJiaka TOBApOB 1O MPEABAPUTEILHBIM 3aKa3aM, aBTOJNABKA,
OpPraHMU30BbIBATH MIKOJHLHOC IMUTAHUC, XH6606yﬂO‘IHLI€ n3aciuns, KOHAH-
TEpCKUE H3JeNusi, KoInOacHsle U3Aenus, (GOPpMUPOBAHHE PECYPCOB MPOAO-
BOJILCTBEHHOT'O PBIHKA PECIyOIMKH, AUKOPACTYIHE TPUOBI U ATOABI, BbI-
COKOpeHTaleNbHasl OTPaciib, BHIPALIMBATH PbICEH, 00pa3oBaTelbHbIC Y-
pexneHus, IMylIHWHA, KOHCEPBUPOBAHHBIE IIPOAYKTBI, IPOLYKIIHS
nepepaboTK BTOPUYHOTO CHIPHSI.

Ex. 4. Complétez les phrases.

1. La coopération de consommation de Bélarus englobe ...
2. Elle est composée de ...
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3. Les branches de production de la coopération de consommation sont ...

4. La branche pilote de la coopération de consommation est ...

5. Le commerce existe en ...

6. La restauration publique organise ...

7. Les denrées alimentaires qui sont produites par les entreprises de la
coopération de consommation sont ...

8. L activité de stockage a comme le but ...

9. Dans le systéme de la coopération de consommation on éléve ...

10. Les établissements éducatifs de la coopération de consommation
de Bélarus sont ...

11. La coopération de consommation fait du commerce avec ...

12. Les exportations de la coopération de consommation sont ...

Ex. 5. Traduisez en francais.

1. [TorpeduTensckoit koonepanuu benapycu 6onee 100 ner.

2. Dra HerocyJapCcTBeHHas! OOIECTBEHHO-MACCOBasi OPraHu3alyst O0bEIH-
HSET OKOJIO 13 ThIC. MANIIMKOB.

3. [lorpeOuTennckas koorepanus bemapycu Brimrouaer B ce0st 118
pailOHHBIX TOTPEOUTENHCKUX OOIIECTB M OTHO PETHOHAIBHOE.

4. [Motpebutenbekas Koomepamnus — 3TO XO35HCTBEHHAs CHCTEMa YHH-
BEpPCAJILHOIO THUIIA, OCYIIECTBIAIONMIAS JEATEIHHOCTh MO 14 oTpacieBbIM
HaTPaBJICHUSIM.

5. Beaymieli orpaciiblo mOTpeOUTENILCKON KOOMEpaIuu SIBJISCTCS TOP-
TOBJIAL.

6. B cucreme moTpeOUTENBCKONW KOOIMEpalud HIMPOKO HCIIONIb3YeTCs
TOPTOBJISL TIO TIPEIBAPUTENBFHBIM 3aKa3aM HACEIeHUSI.

7. B oTAAJIEHHBIE HACENIEHHBIE ITYHKThI IIPUE3KAET aBTOJIABKA.

8. [TorpebuTenbckas Koolepanusi pa3BUBaeT ONTOBYIO W PO3HUYHYIO
TOPTOBJIIO.

9. CTyaeHTBl MPOXOIAT MPAKTUKY HA MPEANPHUITUAX MOTPEOUTENbCKOM
KOOTIepaIiH.

10. B HameM yHUBepCUTETE U3y4aloT OOIINE M CIeNUaIbHbIE IUCIIHII-
JIMHBI: UHOCTPAHHBIC SA3bIKH, MAaTEMAaTHKY, (PUI0CO(DUI0, IKOHOMUYECKYIO
TEOPHI0, MHKPOIKOHOMHKY, MAaKpPOIKOHOMHKY, MapKETHHI, OyXranTep-
CKHUH y4eT, MEHEI)KMEHT U .

11. Ha npennpusTHsIX MOTPEOMTENBCKOW KOOMEPaluy MPOU3BOIAUTCS
HIMPOKUH acCOPTUMEHT MOTPEOUTENBCKIX TOBAPOB.

12. [Morpebutenbckas Koomepaius CIABUTCS CBOMMHE XJIcO0OYIOUHBI-
MU U KOHJAUTEPCKHUMH H3CTUSIMH, OBOIIHBIMA U MSICHBIMU KOHCEPBaMH,
KOJIOACHBIMU M3/CNUSAMHE, 0€3aJIKOTOJIbHBIMU HAITUTKAMH.
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13. 3aroToBuTeNbHAsL OTPaACIb MOTPEOUTENBCKOM KOOMEpallK HaIlpaB-
JieHa Ha (OPMHUPOBAHHE PECYPCOB MPOAOBOJILCTBEHHOTO PBHIHKA pecny0-
JINKHU U3 ChIPbA MECTHBIX HCTOYHUKOB.

14. 3BepOBOJICTBO SBJISICTCS BHICOKOPEHTAOEIILHOM OTPACIIBIO.

15. ToTpebutenbeckas Koomepamys COTpyJHHYaeT B chepe BHEIIHEH
TOproBiu ¢ 19 ctpanamu Mupa.

Ex. 6. Traduisez le texte suivant. Donnez un résumé, en utilisant les
phrases d ouverture suivantes:

— Je viens de lire 1"article (1 extrait de 1'article) qui s"appelle ...
— Dans le texte on parle de ...

—Ils’agitde ... (que...).

— Une bonne place y est réservée a ...

— Par conséquent, ...

— Il a montré 1'importance de ...

— Quoi qu’il en soit, ...

— En effet, ...

— Ce n’est pas par hasard que ...

— Pour terminer, je voudrais dire quelques mots sur ...

LE ROLE EQONOMIQUE ET SOCIAL DES
COOPERATIVES RURALES

Avant d’examiner le role économique et social des coopératives rurales
il est nécessaire de rappeler la nature et les méthodes des activités
coopératives. D une maniére générale, on peut dire qu une cooperative est
une association de personnes, en nombre variable, qui sont aux prises avec
les mémes difficultés économiques et qui, unies librement sur la base de
1’égalité de leurs droits et obligations, s’efforcent de résoudre des
difficultés, principalement en gérant a leurs propres risques, et en utilisant
pour leur commun avantage matériel et moral, et dans une collaboration
commune, une entreprise a laquelle elles ont transféré une ou plusieurs de
leurs fonctions économiques répondant a des besoins qu’elles ont en
commun. Par consequent, une cooperative constitue non seulement une
forme particuliére d organisation commerciale qui différe sensiblement de
toute autre forme d’organisation de ce genre (entreprise publique ou a but
lucratif) mais aussi un groupe sociologique particulier. Son trait distinctif
principal est d’accomplir des fonctions économique et autres dans 1'intérét
de ceux qui, dans leur qualité de members, utilisent ses services et activités.
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Mais, a cet égard, il est utile d'indiquer que les activités coopératives se
répartissent selon deux schémas structurels distincts, le type de mise en
commun de services ou le type d’exploitation en commun.

Dans le cas de la coopérative de mise en commun de services, qui est le
plus répandu, la société se charge d’activités destinées a améliorer le
revenue du travailleur individuel exercant un activité indépendante, et les
services rendues portent sur le colt ou le produit de leur activité
professionnelle individuelle (agriculture, artisanat, industries de village,
petites industries et commerces). Se distinguant de ces coopératives de
producteurs, les coopératives de consommateurs telles que les
coopératives de consommation et d’habitation, rentrent aussi dans la
catégorie des coopératives de type ordinaire parce qu’elles assurent des
services destinés a améliorer le niveau de consommation des
consommateurs groupés au foyer du coopérateur.

Le type d’exploitation en commun ou coopérative de travailleurs-
producteurs est une entreprise collective dans laquelle tous les travailleurs
et employés sont membres et vice versa (pour des raisons pratiques, cette
condition ne peut pas étre toujours strictement observée). Par conséquent,
les membres sont en méme temps travailleurs ou employés et employeurs.
Les membres ne poursuivent plus d’activités individuelles agricoles ou
industrielles pour leur propre compte mais toutes les opérations s effectuent
dans le cadre de leur coopérative sous contréle commun.

Les avantages d’ordre économique offerts par 1’organisation
coopératives sont doubles. En combinant la demande individuelle de leurs
membres ou 1'offre individuelle en quantités massives, 1’action volontaire
du groupe provoque un accroissement du pouvoir de négociation. En
seconde lieu, la création en commun d une usine ou d"une entreprise peut
permettre de rationaliser des fonctions ou des taches que le membre
n’aurait pu accomplir seul qu’a un prix plus élevé ou — a cause du coit
prohibitif — qu’il n"aurait pu accomplir du tout. Ainsi, la coopération offre
au membres en tant que groupe des avantages de colt ou de prix qui
n’auraient pas pu étre obtenus individuellement par le consommateur et le
producteur dans une position économique et sociale faible.

Ex. 7. Parlez de la coopération de consommation du Bélarus.

UNITE VI. LA PROFESSION

Ex. 1. Lisez et traduisez le texte suivant:
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MA PROFESSION

Selon Edmond Malinvaud, un économiste renommé, «1"économie est la
science qui étudie comment les ressources rares sont employées pour la
satisfaction des besoins des hommes vivant en société; elle s’intéresse,
d'une part, aux opérations essenticlles que sont la production, la
distribution et la consommation des biens, d’autre part aux institutions et
aux activités ayant pour objet de faciliter ces opérations». Les économistes
¢laborent des théories sur les comportements humains et les soumettent a
1"épreuve des faits.

Le role des économistes est dune part d’analyser comment la société
humaine produit ses richesses et les répartit, et d autre part de proposer des
explications et des possibilités d ’amélioration a certains dysfonctionnements
économiques et sociaux. lIs peuvent aussi réaliser des études pour estimer
les effets d"une loi ou dun projet de loi. Les résultats de ces études (qui
peuvent étre contradictoires d 'un modele a 1'autre) sont parfois utilisés par
les gouvernements pour réguler 1’activité économique.

Les fonctions confiées aux économistes sont trés diverses et dépendent
de 1'angle et du niveau de formation. L économiste effectue des analyses
et des recherches sur des sujets comme:

— 1"évolution de la conjoncture économique ou des taux de change;

— I'impact des choix budgétaires du gouvernement sur le chomage,
l'inflation, la dette publique;

— les politiques fiscales;

— les politiques de soutien au revenu;

— les politiques familiales;

— le développement économique des régions;

— les perspectives de croissance d 'un marché ou d une entreprise, etc.

L’économiste propose et évalue des solutions pour résoudre des
problémes concrets. Par exemple, il peut étre amené a se prononcer sur les
questions suivantes:

— Une hausse du salaire minimum va-t-elle accroitre le chomage ou
'inflation?

— Quels seraient les effets d’accroitre les frais de scolarité?

— Et les frais des services de garde?

— Faut-il oui ou non accroitre les tarifs de 1"¢lectricité?

— Comment peut-on aider les pays en voie de développement?

— Le transport en commun est-il vraiment la solution pour réduire
1'usage des automobiles?

— La mondialisation accroit-elle les inégalités?

Certains économistes développent et utilisent des modéles mathématiques
et statistiques sophistiqués pour prévoir 1'évolution de la conjoncture, des
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cours boursiers, des taux de changes ou des exportations. D autres
développent des outils de mesure de la performance d’entreprises ou
d’investissements. Enfin, d’autres encore rédigent des bulletins de
nouvelles économiques.

Vocabulaire

Economie (f) — 5koHOMHKa;

besoins (m, pl) — morpedbHOCTH;

ressources (f, pl) — pecypcsr;

production (f) — mpou3BOICTBO;

distribution (f) — pacnpenencuue;

consommation (f) — morpebdnenue;

biens (m, pl) — uMymIecTBO, MaTepHalbHbIC ONara;

richesse (f) — GoraTcTBo;

amélioration (f) — ymyumienue;

dysfonctionnement (m) — HapyleHue (QYHKIMOHUPOBAHHA, pasial,
poOIeMBbL;

loi (f) — 3aKkoH;

projet (m) de loi — 3aKOHOMPOEKT;

gouvernement (m) — MPaBUTENLCTBO;

activité (f) — neaTenbHOCTb;

niveau (m) de formation — ypoBeHb 00pa3oBaHUs;

effectuer — ocyIecTBIsITH;

recherches (f, pl) — ncciaenoBanus, Hay4dHO-HCCIEIOBATENbCKas padoTa;

évolution (f) — pa3BuTHe, AMHAMUKA;

conjoncture (f) économique — 5KOHOMHYECKOE MOJI0KEHHE;

taux (m) de change — BaNFOTHBII KypC;

chomage (m) — Ge3paboruia;

dette (f) publique — rocyrapcTBeHHBI# 10T

politique (f) fiscale — HamoroBas monuTHKA;

revenu (m) — 10X0A, TPUOBLIE;

développement (m) — pa3BHTHE;

croissance (f) — poct, Bo3pacranue;

marché (m) — pbIHOK;

entreprise (f) — npennpusiTe;

solution (f) — perenue;

hausse (f) — noBbIIeHHE, YBETUUEHHE, POCT;

salaire (m) — 3apruiara;

accroitre — yBeIM4HUBAaTh;

frais (m, pl) — u3EpKKHU, pacxopl, 3aTPaThl;
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pays (m, pl) en voie de développement — pa3BuBaroIIUEeCs CTPAHBI;
transport (m) en commun — OOIIECTBEHHBIN TPAHCIIOPT;
mondialisation (f) — rimobanu3anus;

cours (m) boursier — OUpKeBOM Kypc.

Ex. 2. Répondez aux questions.

1. Qu’est-ce que 1’économie étudie? 2. A quoi I'économie s intéresse-t-
elle? 3. Qu'est-ce que les économistes font? 4. Quel est le role des
¢conomistes? 5. Sur quels sujets les économistes effectuent-ils des
analyses et des recherches? 6. Qui propose des solutions des problémes
¢économiques? 7. Sur quelles questions 1"économiste peut-il étre amené a
se prononcer? 8. Pour quoi certains économistes développent-ils des
modeles mathématiques? 9. A 1'aide de qui peut-on mesurer la
performance des entreprises ou d’investissements et rédiger des bulletins
de nouvelles économiques?

Ex. 3. Donnez les équivalents francais aux groupes de mots ci-
dessous.

DKOHOMHKA, OTpaHUYEHHBIE PECYPCHI, UCIIONB30BATh PECYPCHI, YAOBIIE-
TBOpPEHUE MOTPEOHOCTEH YeloBeKa, OCHOBHBIC OMEpPAIiH, MPOU3BOACTBO H
pacnpezenieHne MaTepratbHBIX OJiar, moTpedieHne TOBApOB U yCIIyT, YIIPO-
CTUTB OIepallii, pa3padaTeiBaTh TEOPUH, IPOBEPUTH TEOPUU HA MPAKTHKE,
YEJIOBEUEeCKOE OOINEeCTBO, pa3doraterh, paclpeneliiTh CBOM OOrarcrsa,
npeanarath 00bSICHEHHs, BOSMOXXHOCTb YIIYUIICHUSI CUTYaIlHH, COLMAIIBHO-
SKOHOMMYECKHE MPOOJIEMBI, POBOINTh M3y4YCHUE, OIICHUTh 3(PdekT 3ako-
Ha, 3aKOHOMPOCKT, Pe3yJbTaTbl U3y4YEeHUs], MIPOTUBOPECUHBBIC PE3YIbTaThI,
WCIIONB30BATh ISl PETYTMPOBAHUSI SKOHOMUYECKOHN NIesITeIbHOCTH, MPaBH-
TENBCTBO, (PYHKIMU IKOHOMHCTOB, pa3HOOOpa3Hbie (YHKIMH, 3aBUCETH OT
YPOBHS 00pa3oBaHMsl, MPOBOJUTH aHAIN3 JUHAMHUKU PBIHKA, OCYILIECTBIISITh
Hay4HBIC HCCIICIOBAaHMSI, BAJIIOTHBINA Kypc, OIOJDKET CTpaHBbI, BIUATH Ha Oe3-
paboTuiy 1 HHQISLUIO, TOCYAAPCTBEHHBIM ONT, HAJIOrOBask MOJIUTHKA, TT0-
JUTUKA TOJJIEPKKH CEMbH, IJKOHOMHUYECKOE Pa3BUTHE PETHMOHOB, TIEPCIIEK-
TUBBI POCTa PHIHKA, PEIICHWE KOHKPETHBIX MPOOJIEM, POCT MHHHUMAIILHON
3apa0OTHOW TUIATHI, YBETMUYHTH 0€3palOTHIly W WHQISLIMIO, pacXoabl Ha
cpemHee 00pa3oBaHUE, Pacxojibl Ha OOIIECTBEHHYIO 0€30MacHOCTh, YBEIH-
YUTh Tapu(bl Ha DIEKTPOIHEPTHIO, TIOMOTaTh Pa3BHBAIOIIMMCS CTpaHaM,
OOIIECTBEHHBIH TPAHCIOPT, COKPATHTH UCIIOJIB30BAHNE JIMYHBIX aBTOMOOH-
neid, Tinobanu3anusi, yBeIHYUTh Pa3pbiB MKy OOraThiMU M OSTHBIMU, pa3-
pabaTbiBaTh MaTeMaTHYECKHE MOJIEIH, HCIONb30BaTh MATEMATHISCKUE MO-
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JIeTH JTS OTpeJieNieHns] KOHBIOHKTYPBI PBIHKA, OMP>KEBOH KypcC, SKCIIOPT-
HbI€ TIONUTUHBI, HHCTPYMEHTHI OLEHKH JISITENbHOCTU MPEATIPUATUS, YIIyd-
HIeHNEe HHBECTHUIIMOHHOTO KJIMMarta.

Ex. 4. Complétez les phrases.

1. L"économie est la science qui étudie ...

2. L’économie s’intéresse a ...

3. Les économistes ¢laborent des théories sur ...

4. Le role des économistes est d une part ..., et d"autre part ...

5. Les résultats des études des économistes sont parfois utilisés par ...

6. Les fonctions confiées aux économistes dépendent de ...

7. Les économistes effectuent des analyses et des recherches sur des
sujet ...

8.Les économistes sont amenés a se prononcer sur les questions
suivantes ...

9. Certains économistes développent et
mathématiques et statistiques pour ...

10.11 y a des économistes qui développent des outils de mesure de ...

utilisent des modéles

Ex. 5. Composez des phrases.

Politique économique
ressources publique

société de change

réguler des richesses
transport fiscale

salaire des besoins

dette budgétaires

frais en voie de développement
consommation humaine

niveau minimum

modele de formation

cours des régions

taux I'activité économique
dysfonctionnement des recherches
effectuer mathématique
satisfaction en commun

produire rares

pays de scolarité

choix boursier
développement des biens.
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Ex. 6. Traduisez en francais.

1. OKOHOMHKa 3aHMMaeTCsl BOIIPOCaMH MPOU3BOJICTBA, PACIIPEEIeHUs
Y TIOTpeOIeHUs] MaTepUaIbHBIX OJIar.

2. B cBoeii paboTe SKOHOMHCTBI UCIIONB3YIOT MaTeMaTHUECKHE U CTa-
THCTUYECKUE MOJIENH.

3. DKOHOMUKa U3y4aeT paclpeielieHne pecypcoB € LebI0 YAOBIETBO-
peHust moTpebHocTe o01IecTBa.

4. DKOHOMHCTBI MOTYT CHpPOTHO3MPOBaTh, Kakoi 3¢dext mpousseaer
MPHUHSTHE TOTO UM WHOTO 3aKOHA.

5. Pe3ynbpTaThl HMCCIENOBAHMI 3KOHOMMCTOB HCIOJB3YIOTCS IIPABU-
TEJIbCTBOM JUIsl pEryJIMPOBaHUS SKOHOMHYECKOTO MOJIOKEHUS CTPaHBI.

6. ®yHKIMU W 00SA3aHHOCTH, BO3JIOKCHHBIE HA SYKOHOMHUCTOB, 3aBUCST
OT YPOBHS HX 00pa3oBaHUs.

7. B naHHBIM MOMEHT MBI U3y4aeM BO3MOXKHOCTH YBEIMYEHUS PBIHKA
cObITa MPOIYKIIUH HAIIETO MPEANPUITHS.

8. [IpaButenbcrBo Kananue!l ynenser OObIIOe BHUMAHUE 3KOHOMMYEC-
CKOMY Pa3BUTHIO [IEHTPAJIbHBIX PETMOHOB CTPAHBI.

9. Bel MokeTe moexaTh /0 IIeHTpa Topoja Ha oOIIECTBEHHOM TpaHC-
opTe.

10. I'obanu3alus mopokaaeT Maccy mpoodIeM.

11. l'ocymapcTBeHHBIHM JONT CTpaHbl yMeHbIIHICS Ha 7%.

12. IlpuHSTO pelleHre yBENMYUTH PacxXollbl Ha cpeaHee oO0pa3oBa-
Hue Ha 15%.

13. Bo MHOrux crpaHax aedcTByIOT auddepeHrpoBanHble TaprUQbI
Ha 3JIEKTPUYECTBO.

14. HoBas HamoroBasi MOJIUTHKA MPaBUTENbCTBA HAIpaBlicHa Ha yBe-
JIM4YeHUE COOPOB.

15. Ha mpomutoit Henene COCTOSUICS CaMMUT TjlaB MPABUTEIBCTB pas-
BHBAIOIINXCS CTPaH.

Ex. 7. Lisez et traduisez le texte suivant:
ENTRETIEN D’ EMBAUCHE

L’entretien est 1"étape fondamentale du processus de recrutement.

Elle permet au candidat de montrer sa personnalité.

L’entretien ne doit pas nécessairement étre considéré comme un test: ce
peut étre un dialogue. Le recruteur expose ses besoins et cherche a vous
connaitre. Quant & vous, vous cherchez a vous faire connaitre et a
compléter 1'image que vous vous faites du poste et de 1’entreprise.
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Les recruteurs reconnaissent que 1’apparence joue un réle considérable
dans 1’embauche. C’est pourquoi il importe, dans la plupart des cas, d’étre
correctement vétu, rasé, coiffé, etc.

Il faut marcher d'un pas ferme en entrant dans la salle, parler d'une
voix claire, serrer la main de votre interlocuteur avec fermeté.

La gestuelle est importante: il faut veiller a la position de ses mains, de
son buste, au regard.

Si vous vous adressez a deux ou trois personnes, il faut veiller a bien
les regarder tour a tour pour qu’aucune ne se sente ignorée.

11 ne faut ni monopoliser la parole ni laisser de blanc.

11 est nécessaire de se préparer a tout entretien d’embauche. Notamment:

— 1l faut connaitre 1’entreprise dans laquelle on postule: son secteur, ses
produits, ses concurrents, son chiffre d'affaires approximatif, ses objectifs, etc.

— II faut se connaitre soi-méme. Certaines questions classiques
reviennent réguliérement au cours des entretiens:

o «Quel est votre projet professionnel?».

«Que souhaitez-vous faire dans notre entreprise?».

«Ou vous voyez-vous dans dix ans?».

«Etes-vous résistant au stress?».

«Comment vous décrivent vos amis?».

«Quels sont vos 3 principales qualités (vos trois principaux défauts)?».
«Quel a été votre plus grande réussite?».

«Quand avez-vous rencontré 1"échec?».

«Préférez-vous travailler seul ou en équipe?».

— Il faut connaitre ce que l'on veut et ce que l'on vaut. En fin
d’entretien, il faut &tre capable de répondre avec précision si le recruteur
vous demande vos prétentions salariales: il faut donc se renseigner sur les
grilles de salaires, sur le marché de 1’'emploi, et se fixer une fourchette que
I’on indiquera plut6t qu’un chiffre précis (ex: entre 1 500 et 1 600 euros
bruts).

Ces questions doivent étre préparées a lavance.

De méme, il arrive souvent qu'a la fin de ’entretien le recruteur demande
au candidat s'il a des questions: il est bien vu d’en avoir, et étant donné qu’il
est difficile d'improviser dans ce cas-1a, une ou deux questions doivent étre
préparées, portant par exemple sur 1'intérét que votre interlocuteur porte a son
métier, les difficultés qu’il peut rencontrer au quotidien.

A la fin de l'entretien, on ne demande pas si on va &tre engagé. En
revanche, il est normal de s’informer sur la suite du processus de
recrutement: passage éventuel dun second entretien, date cible du choix
du candidat, possibilit¢ de contacter le recruteur pour connaitre
I’avancement du processus.
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Ex. 8. Préparez les répondez aux questions d entretien d’embauche.

1. Parlez-moi de vous.

2. Qu’est-ce qui est le plus important dans votre vie?
3. Vos deux principales qualités?

4. Comment travaillez-vous en équipe?

5. Quel type de difficulté avez-vous du mal a gérer?
6. Quel poste aimeriez-vous occuper dans 5 ans?

7. Pourquoi pensez-vous étre le candidat idéal?

Ex. 9. Parlez de votre profession.

UNITE VII. LES SYSTEMES ECONOMIQUES, FINANCIERS,
BANCAIRES, FISCAUX

Ex. 1. Lisez et traduisez le texte suivant:
LES SYSTEMES ECONOMIQUES

Un systéme économique est le mode de fonctionnement de 1'activité
économique d'un pays, d'un Etat. Le systéme économique a des impacts
notamment sur la production et sur le fonctionnement du marché du travail.

Il existe différents systémes économiques: économie de maché,
¢économie mixte, économie centralisée et planifiée, économie fermée,
économie ouverte, économie souterraine.

Ces systemes ont chacun des caractéristiques propres, mais elles
peuvent étre influencées et adaptées selon la réalité des pays.

L’économie planifiée.

Ce systeme économique préconise la nationalisation des moyens de
production. L’Etat détermine d’avance la production (la nature et la
quantité¢) au moyen d'un plan s’échelonnant sur une ou plusieurs années.
L’économie planifiée est liée a la gauche, car elle implique une grande
intervention de 1'Etat dans 1'économie. Par ailleurs, 1’entreprise privée a
peu ou tout simplement pas de place. Dans une €conomie planifice, les
prix sont fixés par 1’Etat. Cuba a une économie planifiée.

Le terme d’économie du marché désigne un systéme économique ou
les décisions de produire, d’échanger et d’allouer des biens et services
rares sont déterminées majoritairement a 1’aide d’'informations résultant de
la confrontation de 1'offre et de la demande telle qu’établie par le libre jeu
du marché. Confrontation qui détermine les informations de prix, mais
aussi de qualité, de disponibilité.
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Une économie ouverte est une économie pour laquelle le commerce
international se fait librement et prend une part importante dans le produit
intérieur brut du pays. Cette ouverture s’accompagne généralement de
mesures de libéralisation économique.

Avec la mondialisation économique, le faux douverture des
principales économies est de plus en plus grand. L’ouverture d’une
économie est empiriquement favorable a sa croissance économique.

Par opposition, une économie fermée est une économie qui vit en
autarcie, ou il n'y a pas d’échanges avec 1'extérieur.

Par exemple, la France est aujourd’hui une économie largement
ouverte. Ses échanges se font principalement avec les autres pays de
1"Union européenne.

Le terme économie souterraine ou clandestine regroupe trois formes
d’activités tres différentes: 1'économie générée par le travail au noir, les
délits économiques ou les activités criminelles ou délictuelles et leur recel.

L’économie mixte. )

Dans une économie mixte, 1'Etat et 1’entreprise privée ont un rdle a
jouer. La liberté d’entreprise prime, mais 1'Etat a la responsabilité
d’intervenir dans la réglementation et quelques fois dans la nationalisation
d’entreprises pour atteindre certains objectifs. Ce systéme économique est
associé au centre. Aujourd hui, la majorité des pays occidentaux ont une
¢conomie mixte. L."économie québécoise est une économie mixte.

La libre entreprise.

La libre entreprise est un systéme économique caractérisé par la
valorisation de Ientreprise privée. Contrairement a 1'économie planifi¢e
ou l'Etat détermine ce qu’il faut produire, c¢’est 1'offre et la demande,
appelés aussi les lois du marché, qui dictent le fonctionnement de
I’économie et les prix. La libre entreprise est associée a la droite,
'intervention de 1'Etat étant faible et 1’entreprise privée étant dominante.

Vocabulaire

Systémes économiques — SKOHOMHUECKUE CHCTEMBI,

¢conomie de maché — prpIHOYHAS IKOHOMUKA;

économie mixte — cMelllaHHas YKOHOMHMKA;

¢conomie centralisée et planifiée — meHTpanmM3oBaHHAs M TUIAHOBAs
IKOHOMHKA;

économie fermée — YKOHOMHKA 3aKpPBITOTO THIIA;

€économie ouverte — YJKOHOMHUKA OTKPBITOT'O THIIA;

économie souterraine — TeHEBast 3KOHOMHKA;

biens — ToBapsI;
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autarcie — aBTapKus;

I’extérieur — 3apyOexnbe;

recel — COKpBITHE YKPaJEHHOTO;
valorisation — 3aBBIIIIEHUE CTOMMOCTH.

Ex. 2. Trouvez la définition pour chacun des termes.

Economie (f) de maché, économie (f) mixte, économie (f) centralisée et
planifiée, économie (f) fermée, économie (f) ouverte, économie (f)
souterraine.

Ex. 3. Répondez aux questions.

1. Donnez une definition du terme «un systéme économique»? 2. Quels
systémes économiques connaissez-vous? 3. Dans quelle économie les prix
sont-ils fixés par 1'Etat? 4. Quel est 1'avantage d 'une économie du marché?
5. Quelle est la différence entre les économies ouvertes et fermées?
6. Quelle économie prévaut dans la plupart des pays occidentaux
aujourd 'hui? 7. Donnez une definition du terme «la libre entreprise»?

Ex. 4. Complétez les phrases.

1. ... est le systéme économique dans lequel un plan général et
centralisé reégle autoritairement 1’ensemble des mécanismes.

2. Dans I'... I'activité économique est entiérement régulée par la libre
confrontation de 1'offre et de la demande.

3. Un pays a une ... sil pratique des échanges avec les autres pays.

4. Le systéme économique qui combine différentes formes de propriété
est défini comme ...

5. Un pays a une ... s"il commerce peu avec | extérieur.

6. ..., c’est l'activité économique non déclarée au fisc.

Ex. 5. Lisez et traduisez le texte suivant. Donnez un résumé.
MONNAIE

La monnaie est 1'instrument de paiement en vigueur en un lieu et a une
époque donnée:

— du fait de la loi: on parle de cours légal;

— du fait des usages: les agents économiques 1’acceptent en réglement
d"un achat, d'une prestation ou d"une dette.
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La monnaie est censée remplir trois fonctions principales:

— intermédiaire dans les échanges: la capacité d’éteindre les dettes et
les obligations, notamment fiscales, constitue le «pouvoir libératoire» de la
monnaie;

— réserve de valeur;

— unité de compte pour le calcul économique ou la comptabilité.

Une monnaie se caractérise par la confiance qu ont ses utilisateurs dans
la persistance de sa valeur et de sa capacité a servir de moyen d’échange.
Elle a donc des dimensions sociales, politiques, psychologiques, juridiques
et économiques. En période de troubles, de perte de confiance, une
monnaie de nécessité peut apparaitre.

La monnaie a pris au cours de l'histoire les formes les plus diverses:
beeuf, sel, nacre, ambre, métal, papier, etc. Aprés une trés longue période
ou l'or et 1’argent (et divers métaux) en ont été les supports privilégiés, la
monnaie est aujourd’hui presque enticrement dématérialisée et circule
majoritairement sous des formes scripturales, notamment sur support
¢lectronique.

Chaque monnaie est définie, sous le nom de devise, pour une zone
monétaire donnée (le plus souvent un Etat). Elle y prend la forme de
dépdts, de billets de banque et de piéces de monnaie, dites aussi monnaie
divisionnaire. Les devises s échangent entre elles dans le cadre du systéme
monétaire international.

La monnaie fiduciaire (ou corporelle).

Une monnaie fiduciaire (du latin fides, la confiance) est une monnaie
(ou plus généralement un instrument financier) dont les supports sont
dépourvus de valeur intrinséque et qui ne peuvent étre convertis en or. Ce
n’est plus la valeur des métaux précieux qui servent de gage a la monnaie
mais la confiance du public.

La monnaie scripturale.

La monnaie scripturale, littéralement écrite, est constituée des dépots
bancaires sur les comptes courants dans les banques commerciales. Ces
¢écritures longtemps tenues dans des registres sont maintenant gérées par
informatique. Ils forment l'essentiel de la masse monétaire, trés loin
devant les billets et les picces.

Les quasi monnaies et les mesures de la masse monétaire.

La masse monétaire est une mesure de la quantité de monnaie en
circulation. A 1'origine la masse monétaire correspondait aux réserves d or
disponibles dans le coffre de la banque centrale.

Monnaie complémentaire locale.

C’est une monnaie qui est donc locale, qui vient en complément de la
monnaie de tenue du pays. Elle est valorisable en monnaie. Du point de
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vue de la loi Frangaise elle est vue comme un bon d’achat, au méme titre
que les tickets restaurants ou chéques vacances. Certaines de ces monnaies
sont dites «fondantesy, c’est-a-dire que leur valeur diminue avec le temps,
ceci pour éviter la thésaurisation. Lorsque la valeur diminue il faut
racheter un timbre (collé sur le billet) pour lui redonner sa valeur initiale
pendant une durée donnée. Comme cette monnaie s appuie sur la monnaie
du pays, on peut acheter des billets avec des euros par exemple.

Monnaie alternative.

C’est une monnaie qui ne s’appuie pas sur la monnaie de tenue du
pays. Elle peut étre utilisée de facon indépendante. Certains projets de
monnaies alternatives utilisent d’autres paradigmes et ne fonctionnent pas
du tout comme les autres types de monnaies tel que le projet expérimental
«HORABANKY, qui est une banque du temps (avec paiement numérique),
dont les modes de calculs interne mettent en jeu des mécanismes
permettant de valoriser les individus.

Monnaie électronique.

La monnaie électronique est une valeur monétaire qui est stockée sous
une forme électronique, y compris magnétique, représentant une créance
sur l'émetteur, qui est émise contre la remise de fonds aux fins
d’opérations de paiement.

Dans une conception large, une monnaie serait «électronique» deés lors
qu’elle serait conservée sur des supports électroniques et utilisés par des
dispositifs eux-mémes électroniques.

Les avantages théoriques de la monnaie électronique sont:

— un moyen simple et sécurisé¢ de transférer de 1’argent ou payer un
service ou un produit sans avoir a donner ses coordonnées bancaires;

— la possibilité de le faire de fagon «mobile» a 1’aide de son téléphone
ou de tout autre dispositif ad hoc;

— la création d'une base d’utilisateurs potentiels qui pourront é&tre
sollicités;

— la fidélisation de sa clientéle;

— le moindre besoin d’espéces;

— la possibilité d’associer des services payants;

— I"éventualité de la vente des informations commerciales recueillies;

— une facilité accordée a son client si le systéme de paiement a partir de
son téléphone décolle;

— une moindre gestion d’espéces;

— une éventuelle plus grande rapidité aux caisses;

— bénéficier de services anciens mais facilités (coupons, promos etc.)
ou nouveaux dans le cadre de la «réalité augmentée» et de 1'information
traitée sur le téléphone portable ou sur 1'internet mobile.
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Ex. 6. Complétez les phrases.

1. La monnaie est l"instrument ...

2. La monnaie a pris au cours de |'histoire ...

3. Chaque monnaie est définie ...

4. A I'origine la masse monétaire correspondait ...

5. La monnaie électronique est ...

6. Une monnaie fiduciaire (du latin fides, la confiance) est une monnaie ...

Ex. 7. Lisez le texte suivant et répondez aux questions.

1. Quelles sont les deux fonctions élémentaires de la vie économique
distinguées autrefois?

2. Comment les outils ont-ils évolué au fil du temps?

3. Comment la fonction de consommation et la fonction de production
sont-elles liées?

4. Expliquez comment vous comprenez l’expression «une économie
nationale se finance comme il en est de n importe quelle entreprise»?

5. Pourquoi 1'activité économique est-elle totalement dépendante de la
consommation?

LES FONCTIONS ELEMENTAIRES DE LA VIE
ECONOMIQUE

Aussi loin que 1'on remonte dans le temps, 1’homme a toujours
accompli les deux fonctions élémentaires de la vie économique: la
fonction de production et la fonction de consommation.

La fonction de production commence par 1'outil indispensable a
"élaboration du produit de consommation. Jadis, c’était 1’arme pour la
chasse, les instruments de péche, les outils agricoles, etc. Aujourd hui, ce
sont aussi les usines, les laboratoires, les bureaux, les surfaces de vente et
autres, munis de leurs équipements. On désigne cette production sous le
nom d’investissement.

Maintenant que l'instrument est créé, la fonction de production peut
s’exercer dans 1’élaboration ou la fabrication du produit de consommation.
Autrefois, c’était la chasse, la péche, etc. Aujourdhui, c’est en outre la
préparation et le conditionnement des produits alimentaires, 1’entretien des
constructions et des matériels de toutes sortes, les produits et services de
santé, les moyens de transport et de communication, la presse, les loisirs, etc.

Quand la fonction de consommation ne peut s’accomplir, c¢’est
rarement en raison de pénuric de ressources naturelles (hommes et
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matiéres) mais plus couramment en raison dune insuffisance de monnaie
(troisiéme ressource) due a son rationnement.

Quoi qu’il en soit, la fonction de consommation ne peut s exercer avant
que ne soit accomplie la fonction de production. Personne n'a encore
jamais réussi a consommer ce qui n’est pas produit. Et a commencer par la
production de l'outil de fabrication qu’on persistera a appeler
investissement.

Et la production de 1'outil, ainsi que la production précédant la
consommation, doivent faire 1'objet d'un financement préalable, ce qui
signifie, et c’est capital sur le plan macro-économique, qu une quantité de
monnaie déterminée doit étre consacrée, avant toute consommation, au
financement dune économie. Cela veut dire également qu'une économie
nationale se finance comme il en est de n"importe quelle entreprise.

Ainsi, une économie nationale doit disposer avant méme de fonctionner
ou de se développer d'une certaine quantit¢é de monnaie. En termes
techniques, il s’agit de la somme des fonds de roulement et des fonds
nécessaires aux investissements des entreprises.

De plus, en supposant que les ressources soient suffisantes, la fonction
de production ne peut pas étre remplie si pour une raison quelconque la
fonction de consommation ne peut pas s’exercer. Une insuffisance de
pouvoir d’achat, par exemple, constitue une limite a la fonction de
production.

Donc, la fonction de production ne s’exerce que pour remplir la
fonction de consommation. C’est pourquoi 1’activité économique repose
tout entiére sur la consommation qui en est le moteur. On ne peut pas
s'abstraire de cette réalité qui est le fondement méme de toute la vie
€¢conomique.

Ex. 8. Parlez des systemes économiques, financiers, bancaires,
fiscaux.

UNITE VIII. LES FORMES DU COMMERCE
Ex. 1. Lisez et traduisez les mots suivant:

le commerce, la vente, le but, des consommateurs, le commerce
extérieur, le commerce intérieur, les grossistes, les entreprises de gros, des
foires d’échantillons, les bases commerciales, des salles de stockage, des
installations industrielles, des centres de conditionnement, le commerce
spécialisé, le commerce concentré, drogueries, la tentation.
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Ex. 2. Lisez et traduisez le texte suivant:
LES FORMES DU COMMERCE

Le commerce est une branche nationale qui réalise la vente des
marchandises ou 1"achat de celles-ci pour les revendre. Le but essentiel du
commerce est de satisfaire les besoins croissants de la population. Le
commerce étudie la demande des consommateurs et, en se basant sur cette
enquéte passe a l'industric des commandes de marchandises. Le
commerce est divisé en commerce extérieur et en commerce intérieur. Le
dernier est subdivisé a son tour en commerce de gros et en commerce de
détail qui sont étroitement liés.

Le commerce de gros est constitué par les grossistes ou les entreprises de
gros qui s’approvisionnent directement aupres des producteurs agricoles ou
industriels. Ils achétent de grandes quantités de marchandises destinées a
approvisionner le commerce de détail. Ils les stockent dans des entrepdts, les
conditionnent si nécessaire et les revendent au fur et a mesure des besoins
du marché de détail. Afin d’étudier la demande et la conjoncture, les
organismes de gros organisent périodiquement des expositions de
marchandises, des foires d’échantillons, des conférences sur 1’assortiment,
etc. Les bases sont les principales entreprises du commerce de gros. Les
bases commerciales se situent dans les régions de consommation. Les bases
de gros comprennent des batiments contenant des salles de stockage, de
vastes entreplts frigorifiques, de grands parkings, des installations
industrielles et du centres de conditionnement.

L’ objectif du commerce de détail est de ravitailler les consommateurs
en marchandises. Le commerce de détail comprend le commerce spécialisé
et le commerce concentré. Les magasins sont la forme la plus répandue du
commerce spécialisé. Les magasins d’alimentation sont les plus nombreux.
Ce sont ensuite des magasins de confection, de bonneterie, de mercerie, de
chaussures, d articles ménagers, de meubles, de parfumerie, des drogueries,
des bijoutcries, des libreries, etc. Les autres formes du commerce spécialisé
sont des marchés locaux et des foires saisonniéres.

Le commerce concentré comprend les grands magasins, des centres de
commerce qui subissent a 1’heure actuelle la concurrence des supermarchés
et des hypermarchés. Ils sont basés sur le systeme de «libre-service». Cette
méthode de vente est caractérisée par:

— la présentation des articles a la vue et a la portée de la main des clients;

— les prix sont affichés de maniére trés apparente;

— le libre accés de la clientéle a la marchandise;
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— le libre choix des articles par les clients sans l'intervention des
vendeurs;

— la mise a la disposition de la clientéle dun chariot ou d'un panier
pour rassembler ses achats;

— le paiement des achats a la sortie seulement, en passant devant une
caisse enregistreuse.

Ce systeme permet de réduire le personnel, d’économiser de la place et
d’abaisser les prix; il stimule la vente par la tentation permanente qu’il
offre aux clients.

Les supermarchés se présentent comme les grands magasins de grands
ensembles d habitation.

Les hypermarchés en sont une variante. Couvrant d immenses surfaces,
ils s’installent en dehors des villes. Ils peuvent accueillir des centaines
d"automobilistes venus faire leurs achats pour la semaine ou pour le mois.

Les consommateurs préférent aussi acheter par correspondance. Ils
choisissent sur catalogue les articles qui leur seront expédiés.

Ex. 3. Répondez aux questions.

1. Qu’est-ce que c’est que le commerce? 2. Quel est le but principal du
commerce? 3. Qu’est-ce que le commerce étudie? 4. En quoi est divisé le
commerce intérieur? 5. Ou s’approvisionnent les grossistes? 6. De quoi
s’occupent les établissements de gros? 7. Qu’est-ce que les bases de gros
comprennent? 8. Quel est l'objectif du commerce de détail? 9. Quels
magasins comprend le commerce spécialisé? 10. Par quoi est caractérisé le
systétme de «libre-service»? 11. Quelle est la différence entre les
supermarchés et les hypermarchés?

Ex. 4. Traduisez en francais.

1. MBI 3aKyniaeM TOBaphl B OOJBIIOM KOJIUYECTBE.
2. DTOT ONTOBBIN MPOAABEL NMOCTABJIAET PO3HUYHBIM MPO/ABIIAM OBO-
X U QPYKTHL
. B cynepmapxkere camplii 0071b1110i BHIOOP TOBApOB.
. [loxymarens omaynBaeT TOBap Ha Kacce.
. B Hamem ropoje opraHu3yoT spMapky Kaxabli ro.
. OH ux cHaOXaeT KaueCTBEHHOH MPOIYKIHEH.
. DTOT METOJ MPOJIaXKH MO3BOJIIET CHU3UTH LIEHBI.
. l'unepmapkeTsl 3aHUMArOT TUIOIA L Oosee 2 500 M.
. Llenb ToproBiu — yJ0BIETBOPEHHE MOTPEOHOCTEN HACEIICHHUS.
0. OnToBBIC IPEANPUATHS TOCTOSIHHO H3YYarOT CIIPOC TOTPEOUTENEH.

— 0 00 313N N K~ W
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Ex. 5. Complétez les phrases.

1. Les organismes de gros organisent périodiquement ...
2. Le commerce intérieur est divisé en ...

3. La méthode de libre-service est caractérisée par ...

4. Les magasins les plus nombreux sont ...

5. Le commerce de gros approvisionne ...

6. Les grossistes stockent les marchandises dans les ...

7. Les clients prennent des chariots et des paniers pour ...
8. Les détaillants achetent des marchandises aux ...
9. Les hypermarchés couvrent ...
10. Les consommateurs choisissent sur catalogue ...

Ex. 6. Dites si ¢’est vrai ou faux.

1. Le supermarché est la forme la plus répandue du commerce
spécialisé.

2. Le systéme de libre-service ne suppose aucune intervention de
vendeurs.

3. Le marché local est une forme du commerce spécialisé.

4. Le commerce de détail approvisionne le commerce de gros en
marchandises.

5. Les grands magasins et les supermarchés sont les formes les moins
répandues du commerce concentré.

6. La demande des consommateurs n’est pas étudiée par les organismes
de gros.

7. Les bases commerciales sont établies dans les régions de
consommation.

8. Le stockage des marchandises se fait dans des entrepots.

9. Le libre-service n’est pas une méthode de vente.

10. Les grossistes achétent de petites quantités de marchandises pour
ravitailler les détaillistes.

11. Le commerce de détail c’est la vente des marchandises a 1'unité ou
par petites quantités.

Ex. 7. Lisez et traduisez les textes suivant:
COMMERCE ELECTRONIQUE

Le commerce électronique désigne 1'échange pécuniaire de biens, de
services et d'informations par l'intermédiaire des réseaux informatiques,
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notamment Internet. On emploie également la dénomination anglaise
e-commerce.

Dans le cadre du commerce inter-entreprises, on utilise des réseaux de
type Echange de données informatisé (EDI). Des transactions électroniques
se réalisent également sur les réseaux téléphoniques mobiles. On parle de
m-commerce (mobile commerce).

Les différents types de commerce électronique:

— I’échange électronique entre entreprises et gouvernement, souvent
appelé B2G;

— le commerce électronique entre entreprises, souvent appelé B2B;

— 1"échange électronique entre une entreprise et ses employés, souvent
appelé Intranet ou B2E;

— le commerce électronique a destination des particuliers, ou B2C
(«d’entreprise a consommateur» ou «d’entreprise a client»): il s’agit de
site web marchands;

— le commerce électronique entre particuliers, ou C2C: il s"agit de sites
web de vente entre particuliers.

LA DIFFERENCE ENTRE E-COMMERCE ET E-BUSINESS

Une solution e-commerce permet a un marchand de vendre tout
simplement en ligne ses produits. Une solution e-commerce ne garantit pas
le succes du site en lui-méme, car elle n'offre que des fonctionnalités
limitées au panier, et assure d 'une maniére basique la gestion du catalogue
en ligne. Elle ne traite pas les problémes fondamentaux liés aux
développements d 'une communauté verticale autour du site, la fidélisation
de la clientéle, l'instauration de la confiance client (marchand),
I’optimisation des ventes, 1’analyse du comportement du client, etc.

L’e-business est tout ce qui peut étre mis en ceuvre en amont pour
concrétiser une vente et par la suite assurer la fidélisation client. Le
business est composé de «relations d"échanges» d’ordre différent (mailing,
actions de fidélisation, promotions, support, service aprés vente, etc.). Une
solution e-business est un ensemble d’applications, d’outils qui
permettent dune part de créer un site de vente en ligne et d’autre part de
mettre a disposition du marchand tous les moyens nécessaires pour
prospecter, transformer et fidéliser les clients (listes de cadeaux, points de
fidélité, remises en especes, chéques cadeau, coupons de remise,
parrainage, affiliation, etc.).

Ex. 8. Posez les questions pour ce texte.

Ex. 9. Lisez le texte et traduisez-le.
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LE CIRCUIT COMMERCIAL

Allons — nous acheter nos vétements chez le fabricant, les ceufs et les
volailles a la ferme, les fruits et les 1égumes chez les paysans? Si cela était,
mangerions — nous souvent des bananes, des oranges ou des ananas? De
leur coté, les paysans vont — ils chercher les tracteurs, les machines
diverses et les outils dont ils se servent chez un lointain fabricant?

Chacun de nous se ravitaille chez des commergants spécialisés que 1'on
appelle des «détaillants». Mais les détaillants doivent approvisionner leurs
magasins: ils s’adressent a des «grossistes» qui, a leur tour, établissent
leurs commandes aupres des «producteursy.

Ainsi le commerce moderne comporte tout un systéme d’intermédiaires
entre la production et la consommation. On peut méme trouver un
intermédiaire supplémentaire, «le représentant», soit entre le grossiste et le
détaillant, soit entre le grossiste et le producteur. C’est tout cet ensemble
qui constitue un circuit commercial.

Les circuits commerciaux n’ont pas toujours existé et, surtout, pas
forcément sous leur forme actuelle.

Un tout premier systéme d’échange était le troc.

Dés le troisiéme millénaire avant Jésus Christ, les hommes ont 1'idée
d"échanger des marchandises entre des peuples plus ou moins voisins.

Ces premiers commercants étaient les Phéniciens, puis les Crétois. Au
cours du deuxiéme millénaire, ils se livrent a un commerce actif en
Meéditerranée.

La monnaie n’existant pas, on échageait des produits; e’est ce qu’on
appelait «le trocy.

Ce sont les Grecs qui ont inventé la monnaie. A partir du sixiéme
siecle, les Grecs deviennent les principaux commercants des pays
méditerranéens. IIs s’installent, a cette époque, sur le rivage gaulois, créent
le port de Marseille et introduisent de la monnaie en Gaule.

Pendant le Moyen Age, le commerce connait un grand développement
dans les villes que se multiplient. C’est a la ville que paysans et seigneurs
viennent vendre leur surplus agricoles et acheter les objets, le matériel ou
les produits rares dont ils ont besoin.

C’est a la ville que les artisans s’installent pour fabriquer les objets
nécessaires a tous. Marchands et artisans ont besoin de lieux sirs: les uns
entreposent leurs marchandises dans des boutiques, les autres installent
leurs ateliers dans des échoppes. Boutiques et échoppes se multiplient
rapidement. A c6té des marchands en boutiques, un grand nombre de
marchands ambulants, les colporteurs, parcourent les campagnes.
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Enfin, au 19-¢éme siécle, apparait une nouvelle forme de commerce: le
grand magasin. Le commergant de la petite boutique fait place a celui des
grands magasins qui s'ouvrent dans les grandes villes. Les boutiques se
maintiennent dans les villes moins importantes.

Le colporteur est remplacé a son tour par la vente par correspondance
qui permet de choisir dans un catalogue, d’aprés une image, 1’objet dont
on a besoin.

De nos jours, les échanges se sont multipliés. On échange toujours les
produits nécessaires contre de 1’argent, mais on échange aussi les idées, les
informations par:

— les journaux et les magazines de plus en plus nombreux;

— le téléphone, la radio, la télévision qui nous donnent instantanément
des nouvelles du monde entier.

Ex. 10. Répondez aux questions sur le texte ci-dessus.

1. Qu’est-ce qui constitue un circuit commercial?
2. Comment s appellent les commergants chez qui se ravitaillent les
consommateurs?
. A qui s’adressent les détaillants pour approvisionner leurs magasins?
. Quel était le premier systéme d’échange?
. Quels peuples étaient les premiers commergants?
. Qui a inventé la monnaie?
. Ou viennent vendre le surplus agricole les paysans et les seigneurs?
. Quelle nouvelle forme du commerce apparait au dix-neuvieme siécle?
. Qu’est-ce qu’on échange de nos jours?

O 031NN b~ W

Ex. 11. Parlez des formes du commerce.

UNITE IX. LES CONTACTS COMERCIAUX
Ex. 1. Lisez et traduisez le texte suivant:
LE CONTRAT

Le contrat est formé dés que se rencontrent les parties contractantes. 11
faut avoir une offre et une acceptation. Cette offre et cette acceptation
doivent étre écrites.

L’ obligation de chaque partie doit avoir un objet. L'objet ¢ est sur quoi
porte le contrat. Par exemple: la marchandise (vendue) pour le Vendeur, le
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prix (df) pour 1’Acheteur. L objet doit exister, doit étre personnel, doit
tre determiné.

Les principaux contrats:

— Contrat d’achat — vente — 1OroBop KyIUIH-ITPOIaXKH.

Une personne, le Vendeur, s’oblige a livrer une chose a une autre
personne, 1"Acheteur qui s’engage a lui en payer le prix et a en prendre
livraison.

— Contrat de travail — Tpy10BO#i 10TOBOp.

Une personne, le salarié, s’engage a travailler pour le compte et sous la
direction d'une autre personne, l’employeur, en contrepartic dune
rémunération appelée salaire.

— Contrat de bail — noroBop Haiima, apeH]IbI.

Une personne, le bailleur, donne 1'usage d’une autre personne, le
locataire (ou preneur) moyennant une rémunération appelée loyer.

— Contrat d’assurance — JOroBop CTpaxoBaHHL.

Moyennant le payement d'une prime (ou cotisation), une personne,
I’assureur, s’engage envers le souscripteur (le signataire du contrat) a
verser une indemnité a une autre personne, 1’assuré au moment ou se
réaliserait un événement (accident, décés) appelé risque.

— Contrat de transport — 10roBop o mepero3Ke (JIOropop 00 OKa3aHUU
TPAHCIOPTHBIX YCIIyT).

Une personne, le transporteur, s’engage envers une autre personne a
transporter une marchandise d'un lieu a un autre, dans un certain délai et
moyennant un certain prix.

— Contrat de prét — noroop 3aiima.

Une personne, le préteur, remet une chose a une autre personne,
I’emprunteur, ce dernier s’engage a rendre cette chose a une date convenue.

— Contrat de donation — 10roBOp AapeHusl.

Une personne, le donateur, transfére gratuitement la propriété d 'un bien
a une autre personne, le donataire, qui l"accepte.

— Contrat d’entreprise — J0roBop noapsa.

Un travailleur indépendant s’engage, moyennant une rémunération a
exécuter un travail au profit d ‘une autre personne, son client.

— Contrat de société — yupeauTensHbIi JOrOBOp TOBapHUIIECTBA.

Deux ou plusieurs personnes, les assossiés, décident de mettre quelque
chose en commun et de partager les bénéfices ou les pertes qui pourront en
résulter.

Ex. 2. Trouve des correspondances.

Le débouché yBeJOMIICHUE
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la force majeure YCIIOBUSI OIUIATHI

la livraison CPOK HCIIOJIHEHUS

la quantité TaMOXKHS

I’emballage KauecTBO

"assurance Ype3BBIYaHOE 00CTOSTENHCTBO
les conditions de paiement MPHUIIOKEHHE

1'imp6t JIOTIOJTHUTENTbHBIE PACXOJIbI
les dépenses supplémentaires PBIHOK COBITa

I"annexe CTpaxOBaHUE, CTPAXOBKA
le délai de 1’exécution HaJor

I'avis yIaKoBKa

la qualité KOJINYECTBO

la douane MOCTaBKa.

Ex. 3. Traduisez les mots entre parenthéses en francais et
complétez les phrases.

Les (pacxonpr) de transport dépendent de la quantité des marchandises.

Nous pouvons accorder la (ckuuky) de 6% a partir de 15 unités.

Je voudrais (3aka3atk) encore vingt modéles de votre produit.

Les marchandises sont livrées dans les (cpoku) prévus par le présent
contrat.

Nous sommes obligés de (pacropruyrth) le contrat parce que la
condition du contrat a été violé.

Tous les (copsr) qui pourraient surgir du présent contrat seront réglés
par voie des négociations entre les parties.

Ex. 4. Lisez et traduisez le dialogue suivant:
DISCUSSION DES CONDITIONS DU CONTRAT

— Alors, Messieurs, au travail!

— Aujourd 'hui nous voulons préparer et passer notre contrat.

— Tout d’abord parlons des conditions de vente.

— A quelle quantité de produits étes-vous intéressés? Vous savez, sans
doute, que la remise du prix et les frais de transport dépendent de la
quantité des articles.

— On voudrait commander 8 ordinateurs.

— La remise ne peut pas étre accordée pour une telle quantité de
produits. La remise de 5% est accordée a partir de 10 unités.

— C’est clair. Mais plus tard nous allons commander par téléphone et
par lettre encore quelques modeles de votre produit.
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— Revenons aux prix de vente et aux frais de transport. Est-ce le
fournisseur qui les supporte? Les dépenses supplementaires inclues?

— Les dépenses supplémentaires ainsi que la taxe, les frais de
I’emballage et le transport sont supportés par le client.

— Les délais de livraison sont importants pour nous. Nous sommes
intéressés aux délais les plus courts de livraison. Quand est-ce que la
marchandise pourrait étre livrée?

— Nous pouvons vous la livrer a partir de la semaine prochaine.

— Trés bien.

— Et maintenant passons a la question de paiement.

— Dommage, mais notre directeur commercial est absent aujourd hui,
c¢’est pourquoi nous allons régler cette question demain.

— Pour le moment tout est clair. L’emballage, le marquage,
I'inspection, le contrdle, les garanties, l'assurance, la force majeure,
I'arbitrage — tout cela conformément an contrat-type. Mademoiselle
Dupont, préparez, s’il vous plait, le contrat. Nous sommes sirs que nos
ordinateurs vont avoir un bon débouché sur le marché biélorusse.

— Moi aussi, je 1’espere.

Ex. 5. Répondez aux questions sur le dialogue ci-dessus.

1. Combien d’ordinateurs va-t-on commander?

2. De quoi dépendent la remise du prix et les frais de transport?
3. Par qui sont supportés les dépenses supplémentaires?

4. Quand sera livrée la marchandise?

5. Pourquoi est-ce que la question de paiement n’est pas réglée?

Ex. 6. Lisez et traduisez le texte suivant:
TACTIQUE DE NEGOCIATIONS

Pour conclure des contrats avantageux de vente et d’achat un vrai
commercant doit étudier le marché, prendre contact avec les responsables
des firmes et mener a bien les pourparlers d’affaires.

«La négociation est 1'art, 1’action de mener a bonne fin les affaires»
(Dictionnaire de 1" Académie des sciences commerciales).

Comme toute étape de la démarche commerciale la négociation, pour
aboutir, doit &tre préparer. Il faut préparer avant tout le contenu de la
négociation. Si l'interlocuteur est un partenaire (agent, importateur, futur
assossi¢), la négociation portera sur tous les éléments de contrats de
distribution, représentation... et notamment sur la territorialité, 1’exclusivité,
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les marges, la communication (publicité, promotion), le service aprés-vente.
Si l'interlocuteur est un acheteur (utilisateur du produit), la négociation
portera sur tous les ¢léments du contrat de vente: quantités des
marchandises, prix, délai de livraison, service aprés-vente, mode de
transport, etc.

Négocier, c’est écouter, chercher a comprendre, puis argumenter.

En entamant la négociation n’oubliez pas que:

— dans une négociation il y a deux parties, chacune d’elles essaie
d’obtenir les concessions maximales de l"autre;

— il ne faut entamer la négociation qu’avec des personnes ayant les
pouvoirs de la mener a terme;

— il faut essayer de connaitre les cartes de 1’autre partie;

— il ne faut jamais laisser deviner ce que 1’on ne fera pas;

— il faut laisser planer un doute sur les intentions réelles (conserver
’effet de surprise);

— il ne faut pas prendre position sur les points que 1’on ne souhaite pas
négocier;

— il faut mettre en réserve des arguments;

— il faut rechercher un moment adéquat de conclure un contrat.

Pour mieux argumenter, il faut:

— construire d’avance 1’argumentaire en terme de marché, produits,
prix, chiffre d’affaires, marges bénéficiaires;

— structurer ses arguments: exposer un avantage particulier, soutenir
I’avantage par un fait objectif, en déduire la conséquence concréte pour
l'interlocuteur, évaluer 1'effet de 1’argument;

— découvrir les objections du partenaire (le faire parler, s’adapter a son
rythme, utiliser un langage compréhensible, maitriser 1’objectif du
partenaire).

Ex. 7. Répondez aux questions.

1. Qu’est-ce que c’est que la négociation? 2. Quelles sont les conditions
de bien négocier, pour réussir a la négociation? 3. De quoi dépend le
contenu de la négociation? 4. Qu’est-ce qu'il ne faut pas faire au cours de la
négociation? 5. En terme de quoi doit-on construire 1'argumentaire?
6. De quelle maniére découvre-t-on les objections du partenaire?
7. Qu’est-ce qu’il est indispensable de maitriser au cours des négociations?

Ex. 8. Faites des phrases a partir des mots suggérés.

— La signature du contrat, est de, a partir de, trois semaines, le délai de
livraison, la date de.
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— Discuter, je voudrais, relatives a, les questions, des équipements, la
livraison.

— Et, satisfaire, les délais de livraison, nous pourrons, votre demande,
réduire.

— Nous, accorder, supplémentaire, ils, une remise, demandent de, leur.

— Concernant, la direction, toutes les questions, le paiement, a examiné,
des marchandises.

Ex. 9. Donnez les équivalents francais aux groupes de mots ci-
dessous.

[pemiarate BHITOAHBIC YCIOBUS, TPEAOCTABUTD CKUKH, YIOBICTBOPUTD
CIIPOC, MUPOBBIE IICHBI, COKPATHTh CPOKH TTOCTaBKH, B CBOIO OYepeab, Mpe-
pBaTh KOHTPAKT, peKjaMa, TapaHTHITHOe 00CTy)KHBaHKE, KA4eCTBO TOBapa,
JIETIOBBIE MTEPETOBOPHI, OLIEHUTH YOBITKH (yIIep0), TOOUTHCS MAKCUMATEHBIX
YCTYIIOK, YCKOPHUTB TIOCTABKY TOBapa, CyMMa CENKH, UCIIOPUEHHBIN TOBap,
JOTIOJTHUTENbHASL CKHUJIKA, TAMOMKEHHBIE ()OPMabHOCTH, TAMOXKEHHBIE Ta-
pudBbI, HOBOE 3aKOHOJATENBCTBO, TIEPEBO3KA TPY30B 110 JKEJIE3HOH JI0opore,
TPaHCIIOPTHOE CPEICTBO, TPAHCIIOPTHBIE HM3ACPKKH, IMOCTaBIISITH TOBAp,
00beM TOBApOB, (hPaHITy3CKas CTOPOHA, IEPECMOTPETh IICHBI.

Ex. 10. Lisez et reproduisez le dialogue.

— Maintenant nous voudrions discuter encore une question importante
relative au paiement des équipements. Quels sont vos prix?

— Ce sont les prix mondiaux existant sur le marché.

— Pourriez-vous les réduire?

— Je ne sais pas si ¢ est possible. Nous vous proposons des conditions
avantageuses. Le paiement se ferait par fraction sur un ou méme sur dix-
huit mois, si vous le désiréz.

— Nous avons préparé la liste des équipements a acheter. Le volume de
nos achats est impressionnant. Nous voudrions vous demander de nous
accorder une remise supplémentaire, compte tenu du volume des
équipements a acheter.

— Vous devez vous rendre compte que cela pourrait entrainer des
difficultés. Vos conditions ne nous satisfont guére, mais nous essayerons de
revoir les prix. Je suis prét a discuter cette question avec notre direction.

Ex. 11. Parlez sur les sujets suivants:

\

1. Donnez des conseils a votre collégue sur la tactique de la
négociation qu’il va entamer en France.
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2. Vous recevez le représentant d 'une société francaise a laquelle vous
envisagez d’acheter des équipements électriques. Refusez les conditions
proposées par la firme (par exemple, le prix est trop éleve, le délai de
livraison est trop grand, la période de garantie est moindre que chez des
autres vendeurs etc.).

3. Votre firme a décidé d’effectuer le transport de la marchandise de
gros gabarit par la voie maritime. Argumentez votre décision. Vous
discutez cette question avec votre fournisseur.

4. Vous avez acheté des ordinateurs qui tombent souvent en panne.
Duscutez ce probléme avec le réprésentant de la firme a Minsk.

UNITE X. LES LETTRES D’AFFAIRES
Ex. 1. Lisez et traduisez le texte suivant:

Les éléments essentiels de la lettre daffaires francaise sont:

— L’en-téte (la raison sociale, 1'adresse, le numéro de téléphone et du
registre du commerce de 1"expéditeur, les numéros des comptes bancaire et
postal).

Pour les sociétés, la forme juridique et le montant du capital
(obligatoires pour les SA et les SARL).

— La suscription (dénomination, adresse du destinataire).

— Le lieu et la date de la création de la lettre.

Ecrire de préférence le mois en lettres.

— Les références.

V/Réf: références de la lettre regue.

N/RET: réferences de la lettre qu on écrit.

Elles comportent généralement les initiales de 1'auteur de la lettre,
suivie de celles du (de la) dactylographe et, parfois, un numéro
d’enregistrement.

— L'objet.

L’indication trés bréve du motif de la lettre.

— La formule d’appel (le titre de civilité).

— Le corps de la lettre.

— La signature.

Elle a trois parties:

e la fonction de I"auteur de la lettre;

e la signature proprement dite;

e |'initiale du prénom et le nom de la personne qui signe.

— Les pieces jointes.
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En général, on utilise 1’abréviation P.J. Pour tout ce qui est envoyé
avec la lettre. On indique d’abord le nombre de picces jointes, puis ce
qu’elles sont. La description est trés simple (ex.: un catalogue, et non: un
catalogue de la collection printemps 1997). Les éléments qui encadrent le
texte de la communication sont appelés «mentionsy.

Presque toute lettre commerciale comprend:

— Le début ou 1’entrée en maticre.

— Le développement.

— La conclusion.

— La formule de politesse.

La formule d"appel d une lettre commence par une majuscile:

— Monsieur, Madame, Messieurs, Madame la Directrice (mais jamais
Mademoiselle la Directrice), Monsieur le Président-Directeur Général, ainsi
que, malgré la virgule qui suit, le premier mot de la lettre proprement dite.

— Messieurs, Monsieur, Madame se retrouvent obligatoirement dans la
formule finale de politesse et se placent entre virgules: Veuillez agréer,
Messieurs, nos salutations distinguées.

Formules initiales (dintroduction) de lettres d'affaires:

— Pour confirmer une lettre regue.

Nous accusons réception de votre lettre du 25 écoulé contenant la
facture du 10 (du mois) écoulé.

Nous avons bien regu votre honorée (lettre) du 1% courant (du 1 crt,
du 1% ct.).

Nous possédons votre estimée en date du ...

Nous sommes en possession de votre honorée du ...

Votre lettre du ... est regu par nous.

Par la présente nous vous informons que ...

Nous avons 1'honneur (le plaisir) de vous accuser réception de votre
lettre du ...

Nous venons de recevoir ...

Nous avons regu en son temps votre lettre.

— Pour répondre a une lettre.

En réponse a votre lettre du ... nous avons 1’avantage de vous faire part
que ...

Répondant a votre honorée ...

En réponse a vos offtes ...

Nous nous empressons de répondre a votre lettre.

Conformément au désir (selon le désir, suivant le désir) exprimé dans
votre lettre nous vous envoyons ...

Au recu de votre lettre du ... nous nous empressons de vous adresser ...

Veuillez nous excuser de répondre (si) tardivement a ...
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Nous avons 1’honneur de répondre a votre lettre du ...

Votre lettre du ... a retenu toute notre attention.

— Pour se référer a une lettre, une conversation téléphonique, une
reunion, etc.

En référence a votre lettre du ...

Faisant suite a notre lettre du ...

Nous référant (Nous reportant) a votre lettre du ... nous vous proposons de ...

Comme suite a notre entretien de mardi dernier nous vous prions ...

Nous vous rappelons notre circulaire du ...

Suite a la réunion qui a eu lieu hier ...

Revenant sur nos pourparlers du ...

Suite a notre conversation téléphonique du ... nous vous informons que ...

Par ma lettre du ... je vous demandais de ...

Je me permets de vous rappeler ma lettre du ... par laquelle je vous
demandais de ...

Nous vous remercions de ...

Nous avons pris connaissance de ...

Nous avons pris bonne note de ...

— Formules de politesse finales.

Nous vous prions d’agréer, Messieurs, 1’expression de nos salutations
distinguées.

Je vous prie de croire, Monsieur, a 1'expression de mes sentiments les
meilleurs.

Veuillez agréer, Messieurs, nos sincéres salutations.

Veuillez agréer, Monsieur, 1'expression de notre considération destinguée.

Veuillez agréer, Madame, 1"assurance de notre considération destinguée.

Agréez, Monsieur, les sentiments distingués.

Nous vous présentons, Messieurs, nos cordiales salutations.

Nous vous adressons, Messieurs nos salutations destinguées.

Je vous prie d’agréer, Madame, 1"assurance de mon profond respect.

Je vous prie de recevoir, Monsieur, 1'expression de mes sentiments
dévoués.

WHornma B 3akimounTenbHON (QopMmysie BEKIUBOCTH BbIpaxkaercs Oia-
TOIaPHOCTh, HAJISK /A HA CKOPBIN OTBET, OXKHMIaHHUE 3aKa30B U T. JI.

— Avec nos remerciements anticipés, nous vous adressons, Monsieur,
nos sinceres salutations.

— Dans l'attente de votre prochaine réponse (dune prompte réponse),
nous vous présentons, Messieurs, nos meilleurs salutations.

— Espérant recevoir vos ordres, agréez, Madame, 1’expression de nos
sentiments distingués.
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Le modéle de la lettre d affaires

SOCIETE BENOIT
SARL au capital de 50 000 €
RCS Troyes 15 26 871 532 CB 13120 CCP
Troyes 11352
25, rue de la Paix, 10 000 Troyes
Tél. 25.73.49.85

V/Réf: T.S./R.P.37 ETABLISSEMENTS DUPONT
N/Réf: B.V./A.D.158 36, rue Fénelon
37 000 Tours

V/commande 26 Troyes, le
4 septembre 2015

Monsieur,

Nous avons bien recu votre commande d’hier concernant la
livraison de:
10 robes pour dames, art. 258a, 265-380
10 manteaux pour dames, art. 653 a 652
Malheureusement, par suite d 'une demande considérable, nous ne
pourrons pas livrer ces marchandises avant le 23 ct.
Nous espérons que ce retard ne vous causera aucun ennui et nous
vous prions d agréer, Monsieur, 1'expression de nos sentiments distingués.

Chef des ventes
J.B. Maurois

P.J. (piéces jointes): 1

Copie de V/accusé de réception

Ex. 2. Comment commencer une lettre si vous avez besoin d’écrire.

— A votre fournisseur pour annuler une commande passée 7 jours
auparavant:

a) nous avons le regret de ...;
b) c’est avec le plaisir que ...;
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¢) nous avons |’honneur de ...;
d) ne nous envoyez pas ... .

— Au chef du personnel pour présenter votre condidature:
a) je vous demande d’examiner ...;
b) un poste chez vous serait pour moi ...;

¢) je me permets de solliciter ..

*

d) je suis celui que vous cherchez ... .
— A des clients pour les informer du lancement d ‘un nouveau produit:

a) ¢ay est, il est arrivé;
b) je dois vous informer de ...;
¢) veuillez trouver ...;

d) j'ai le plaisir de vous annoncer ... .

Ex.
destinataires :

1. Un client avec lequel on a
des relations réguliéres et
chaleureuses.

2. Un supérieur.

3. Une cliente (lettre de
vente).

4. Un client qui vient de
passer une importante commande.

5. Un client qui n’a pas payé
sa facture malgré trois rappels.

6. Un fournisseur.

3. Sélectionnez formes

de politesse pour chacun des

A. Je vous prie d’agréer, Monsieur le
Directeur, 1'expression de nos sentiments
respectueux.

B. Croyez, Cher Monsieur, a nos
sentiments cordiaux.

C. Recevez, Monsieur, nos salutations.

D. Veuillez agréer, Messieurs,
I'expression de nos  meilleures
salutations.

E. Je vous prie d’agréer, Monsieur,
I'expression de nos sentiments trés
dévougés.

F. Bien cordialement.

Ex. 4. Faites des chaines synonymes.

Prier;

savoir gré a qn;

présenter qn a qn;

comme;

faire un accueil a qn;

a titre de;

recevoir gn;

introduire gn auprés de qn;
étre reconnaissant;
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demander;

accorder tout concours;
pendant;

préter toute assistance;
lors de;

afin de.

Ex. 5. Traduisez en francais.

Introduire gn aupreés de gn.

Accorder a gn tout concours et assistance.
Rendre service a gn.

Entretenire des relations.

Etre en voyage d affaire.

Le cas échéant.

Faire un accueil a gn.

Ex. 6. Traduisez en russe.

1. En tant qu’expert je suis d un tout autre avis.

2. Je suis entré au service du bureau d’importation en qualité de
manager.

3. Vous m’avez engagé comme représentant de votre Maison.

4. Nos prix vous sont donnés a titre d 'indication.

5. La Commission d’Arbitrage fonctionne auprés de la Chambre de
Commerce.

6. Elle est secrétaire aupres du directeur.

Ex. 7. Complétez les phrases suivantes en utilisant les formules
d’attaque:

1. Je vous prie de nous contacter en appelant le 47.30.22.90.
2. ... que je me rendrai a votre aimable invitation.

3. ... tous nos remerciements.

4. ... de m"envoyer votre dernier catalogue.

5. ... une documentation compléte de nos produits.

6. ... que vous apprécierez la qualité de nos services.

7. ... de répondre a votre lettre.

8. ... de pouvoir vous recontrer prochainement.

9. ... de vous annoncer 1’ouverture de notre magasin.
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10. ... de vous demander 1’annulation de ma commande.

Ex. 8. Complétez la lettre ci-dessous a 1'aide des mentions
suivantes: veuillez, agréer, Messieurs, mes, Bordeaux AOC, sur,
proposition, en vue, échantillons, parvenir, conditions.

L’EPICERIE PARISIENNE
D. VIDELIER Cie
25, rue Clerc — 92129 Saint-Cloud
RSC Paris B 206 83549 S CCP Paris 269857
Tél.: 49.33.57.75
Saint-Cloud
le 2 novembre 199
Objet: Appel d’offre...
d’une éventuelle fourniture de 5 000 bouteilles de VIN
BORDEAUX ROUGE a répartir ... une année, ... m’adresser des ... de
vos meilleurs vins AOC et m’indiquer vos ... de prix et de livraison.

Votre ... devra me ... avant le 25 novembre pour étre prise en
considération.
Je vous prie d’..., ..., I'expression de ... sentiments les meilleurs.
D. Videlier

Ex. 9. Lisez la répouse a la lettre ci-dessus.

Bordeaux, le 4 novembre 19 ...

Messieurs.

Nous vous remercions de votre appel d’offre du 2 novembre.

Nous avons le plaisir de vous adresser ci-joint notre liste de prix,
franco de port et d’emballage, et de vous envoyer, sous pli séparé, des
¢chantillons de nos meileurs vins de Bordeaux AOC.

Nous attirons votre attention sur la qualité du CHATEAU MARGAUX
2001, vendu au prix avantageux de 21,30 € la bouteille.

Aprés étude de vos besoins, nous vous proposons conditions suivantes:

— remise de 10% pour toute commande sapérieure a 5 000 €;

— réglement a 30 jours fin de mois de facturation;

— livraison immédiate dés réception de la commande.

Nous espérons que ces conditions vous permettront de nous transmettre
votre ordre et nous pouvons vous assurer de nos efforts pour vous donner
toute satisfaction.

Veuillez recevoir, Messieurs, nos salutations empressées.
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Ex. 10. Répondez aux questions sur la lettre ci-dessus.

1. De quoi remercie le fournisseur?

2. Quelle liste adresse-t-il au client?

3. Les échantillons de quels vins envoie-t-il au client?

4. A quel prix est vendue la bouteille du CHATEAU MARGAUX 2001?
5. Quelle remise pour toute la commande propose le fournisseur?

6. Quand seront livrés les vins au client?

Ex. 11. Transformez ce télex en lettre en faisant cinq paragraphes
selon le modéle suivant:

Nous avons bien recu ... par laquelle ... .
Malheureusement, ... .

En effet, ... .

Conclusion.

Formule de politesse.

Ex. 12. Rédigez des lettres dont les sujets sont proposés ci-dessous.

1. Ecrivez a M. Paul Dubois pour lui demander des renseignements sur
M. Pierre Rocard qui a travaillé 4 ans comme premier vendeur chez lui et
qui sollicite la place de chef de rayon dans votre commerce.

2. La maison Tricomat S.A. vous a passé une commande importante
que, selon son habitude, elle payera a 3 mois. Ecrivez a la Caisse
d’Epargne et de Crédit pour obtenir des renseignements précis sur la
solidité de la maison ci-dessus et | honorabilité de son directeur.

3. M. Durand vous a cité comme référence et vous donnez quelques
renseignements vagues: a votre service depuis 6 mois, il désire trouver une
place mieux rétribuée; vous n’avez pas eu a vous plaindre de lui,
cependant vous le trouvez prétentieux et quelque peu instable.

4. Donnez quelques renseignements vagues sur la maison Durois S.A.
avec laquelle vous n’avez traité aucune affaire; elle ne posséde qu un petit
capital qui 1'empéche de prospérer. Recommandez de prendre des
renseignements ailleurs.

5. Ecrivez a M. Villefranche que M.X. n’est pas un employ¢ sérieux: il
ne connait pas trés bien son travail et n'essaye pas de s’améliorer; se
donne aux jeux, rentre souvent trés tard et n’est pas trés apte au travail le.
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